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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА 
 
Рабочая программа ПМ 01 «Организация и управление торгово-сбытовой дея-

тельностью» разработана на основе федерального государственного образователь-
ного стандарта среднего профессионального образования по специальности 38.02.04 
Коммерция (по отраслям) и учебного плана образовательной программы среднего 
профессионального образования подготовки специалистов среднего звена по специ-
альности среднего профессионального образования Федерального государственного 
образовательного стандарта среднего профессионального образования 38.02.04 
Коммерция (по отраслям) по программе базовой подготовки, квалификация – мене-
джер по продажам,  форма обучения – очная, срок освоения – 2 года и 10 месяцев на 
базе среднего общего образования, профиль получаемого профессионального обра-
зования – социально-экономический, для группы К-14, учебного плана образова-
тельной программы среднего профессионального образования подготовки специа-
листов среднего звена по специальности среднего профессионального образования 
Федерального государственного образовательного стандарта среднего профессио-
нального образования 38.02.04 Коммерция (по отраслям) по программе базовой под-
готовки, квалификация – менеджер по продажам, форма обучения – заочная, срок 
освоения – 3 года и 6 месяцев на базе основного общего образования, профиль по-
лучаемого профессионального образования – социально-экономический, для группы 
К-21, утвержденных приказом № 39  от 02.03.2021 года.  

ПМ 01 Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью относится 
к профессиональному циклу и нацелен на освоение профессионального вида дея-
тельности (ВПД) Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью спе-
циальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям). 

В процессе освоения модуля, обучающиеся овладевают следующими видами 
профессиональных компетенций: 

ПК 1.1. Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, за-
ключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санк-
ции. 

ПК 1.2. На своем участке работы управлять товарными запасами и потоками, 
организовывать работу: на складе, размещать товарные запасы на хранение 

ПК 1.3. Принимать товары по количеству и качеству 
ПК 1.4. Идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и оптовой 

торговли 
ПК 1.5. Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и розничной 

торговли 
ПК 1.6. Участвовать в работе по подготовке организации к добровольной сер-

тификации услуг. 
ПК 1.7. Применять в коммерческой деятельности методы, средства и приемы 

менеджмента, делового и управленческого общения. 
П.К.1.8 Использовать основные методы и приемы статистики для решения 

практических задач коммерческой деятельности, определять статистические вели-
чины, показатели вариации и индексы. 

П.К.1.9. Применять логистические системы, а также приемы и методы заку-
почной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение 
материальных потоков. 
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ПК.1.10 Эксплуатировать торгово- технологическое оборудование. 
ДПК 1.11 Умение применять основные экономические методы для управления 

государственным и муниципальным имуществом, принятия управленческих реше-
ний по бюджетированию и структуре государственных (муниципальных) активов. 

ДПК 1.12 Способность свободно ориентироваться в правовой системе Рос-
сии и правильно применять нормы права в процессе осуществления государствен-
ных закупок 
 

Общий объем часов по ПМ 01 составляет 500 часов максимальной нагрузки, 
из которых 334 часа аудиторных занятия- 186 часов лекционных+128 часов практи-
ческих занятий, 20 часов курсовая работа, 166 часов самостоятельной внеаудитор-
ной работы и 144 часа учебной практики. Для данного ПМ предусмотрена вариа-
тивная часть в объеме 232 часа максимальной нагрузки, из которых 115 часов лек-
ций, 40 часов практических занятий и 77 часов самостоятельной внеаудиторной ра-
боты.  

Распределение часов вариативной части согласовано с работодателем и учи-
тывает требования регионального рынка труда к специалистам данной квалифика-
ции. Вариативная часть направлена на углубления знаний и умений, на формирова-
ние профессиональных и общих компетенций, а также предпринимательских компе-
тенций. 

Целесообразность начала изучения курса с введения очевидна и актуальна, т.к. 
на первом занятии мы должны познакомить обучающихся со структурой професси-
онального модуля и междисциплинарного курса, что позволит повлиять на правиль-
ное формирование отношение к дисциплине и понимания цели изучаемого профес-
сионального модуля 

Успешное развитие российского общества в значительной степени на данном 
этапе зависит от деятельности нового, зарождающегося класса предпринимателей, 
их нравственности, гражданской позиции и высокой культуры. Поэтому предпри-
нимательству необходимо учиться - это путь не только к личному благосостоянию, 
но и к процветанию всего общества. Изучение предпринимательства, обучение и 
воспитание потенциальных предпринимателей является одной из задач профессио-
нального модуля. 

Данные темы модуля более подробно знакомят студентов с формами бизнеса 
и предпринимательской деятельностью, ее правовым регулированием. Полученные 
знания, умения и навыки будут необходимы студентам для успешной предпринима-
тельской деятельности и самореализации в условиях рыночной экономики, а также 
необходимы и для овладения общими компетенциями. 

Внешнеэкономической деятельности 
Цель данного раздела модуля–изучение основ внешнеэкономической деятель-

ности, главным образом внешнеторговой составляющей, включая конкретное со-
держание различных внешнеторговых сделок и операций, технологию их осуществ-
ления. 

Использование вариативной части на изучение курса внешнеэкономической 
деятельности ориентирована на развитие конкурентоспособности студента на рынке 
труды. Задачи курса построены таким образом, чтобы вооружить студентов метода-
ми исследовательской, самостоятельной, организаторской видов деятельности, вы-
работки навыков ориентации в нарастающем потоке информации. 
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После изучения данного раздела модуля студент будет: 
иметь представление: 
о содержании различных внешнеторговых сделок; об основных элементах 

подготовки внешнеторговых сделок; о транспортном обеспечении внешнеторговых 
поставок; 

знать: 
− основы законодательства, регулирующего внешнеэкономическую деятель-

ность, 
− требования к обязательным реквизитам и форме внешнеторговых кон-

трактов; 
− особенности таможенных режимов; 
уметь: 
− определять необходимые источники получения разнообразной информации 

по внешнеэкономической деятельности, пользоваться источниками информации 
для поиска иностранного рынка и контрагента, а также изучения конъюнктуры 
рынка, включая ценовую информацию; 

− составлять оферту; составлять проект договора международной купли-
продажи, 

− размещать товар под таможенный режим,  
− выбирать наиболее подходящие базисные условия контрактов и условия 

платежа; 
− предлагать транспортное обеспечение для выполнения контракта 
иметь навыки: 
− определения кода товара по Товарной номенклатуре ВЭД РФ, 
− определения таможенной стоимости товара, 
− расчёта величины пошлин, 
− обоснования выбора формы платежа; 
− обосновывать необходимость страхования внешнеэкономической дея-

тельности. 
Вариативная часть ПМ 01учитывает инновационные изменения в коммерции, 

появились новые профессии в торговле, такие как мерчендайзеры, поэтому в про-
грамму в раздел 2 Организация торговли включен раздел «Мерчендайзинг», которая 
позволит сформировать и в дальнейшем реализовать профессиональные компетен-
ции ПК 1.2-ПК 1.5. Многие выпускники специальности, найдут применение своим 
трудовым силам в данной области. 

Также в настоящее время большую актуальность приобретает получение си-
стемных знаний и практических навыков, умений в части организации государ-
ственных закупок в секторе государственного и муниципального управления и кон-
троля с целью предотвращения правонарушений. В связи с этим вариативная часть 
МДК 01.04 Обеспечение закупок для государственных, муниципальных и корпора-
тивных нужд включена в программу ПМ 01. В рамках программы данного МДК мо-
дуля обучающимися осваиваются следующие умения и знания: 

 
Иметь практический опыт  в организации обеспечения закупок для госу-

дарственных, муниципальных и корпоративных нужд. 
Уметь:   
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− применять правовую базу, регламентирующую вопросы закупок товаров, 
работ, услуг для обеспечения государственных и муниципальных нужд; 

− работать с участниками закупок товаров, работ, услуг для обеспечения 
государственных и муниципальных нужд; 

− проводить организацию закупок товаров, работ, услуг для обеспечения 
государственных и муниципальных нужд. 

Знать:  \ 
− правовую базу, регламентирующую вопросы закупок товаров, работ, услуг 

для обеспечения государственных и муниципальных нужд; 
− статус участника закупок и требования к участникам; 
− порядок организации закупок товаров, работ, услуг для обеспечения госу-

дарственных и муниципальных нужд. 
−  
Для реализации данных умений и знаний в рабочей программе предусмот-

рены следующие темы: 
Наименование разделов и внеуроч-

ных тем 
Максимальная 

учебная 
нагрузка сту-
дента (час.) 

Количество аудиторных часов Внеаудиторная 
работа обуча-
ющихся (час.) 

Всего Теоретические 
занятия 

Практические 
занятия 

МДК 01.01 Организация коммерческой деятельности 
Введение 3 2 2 - 1 
Субъекты коммерческой деятель-
ности. Порядок создания предпри-
ятий, их государственная реги-
страция. Индивидуальное предпри-
нимательство, порядок государ-
ственной регистрации. Специфика 
функционирования предприятий 
малого и среднего бизнеса,  их ха-
рактерные признаки 

 
 
 

6 
4 4 - 2 

Объекты коммерческой деятельно-
сти. Объекты коммерческой дея-
тельности: товары, услуги, техно-
логии, недвижимость, ценные бума-
ги. 

 

6 4 4 - 2 

Предпринимательские риски и 
успех. Предпринимательские риски: 
понятие, классификация рисков, 
причины возникновения, послед-
ствия. Методы количественной и 
качественной оценки уровня, риск, а 
также размера ущерба при их воз-
никновении  Эффективность ком-
мерческой деятельности: показа-
тели оценки эффективности 

3 2 2 - 1 

Итоговое занятие по темам 1,2 1 1 1 -  
Внешнеэкономическая деятель-
ность 60 40 34 6 20 

Итого по МДК 01.01 79 53 47 6 26 
МДК 01.02Организация торговли 

Мерчандайзинг 42 28 16 12 14 
Итого по МДК 01.02 42 28 16 12 14 

МДК 02.03 Техническое оснащение торговли и охрана труда 
Торговый инвентарь: понятие, 
назначение и классификация. Требо-
вания, предъявляемые к торговому 
инвентарю. Виды, назначение и 
особенности устройства отдель-
ных видов инвентаря для торговых 

3 2 2 - 1 
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Наименование разделов и внеуроч-
ных тем 

Максимальная 
учебная 

нагрузка сту-
дента (час.) 

Количество аудиторных часов Внеаудиторная 
работа обуча-
ющихся (час.) 

Всего Теоретические 
занятия 

Практические 
занятия 

организаций 
Государственный метрологический 
контроль за средствами измерений. 
Техническое обслуживание измери-
тельного оборудования. Правовая 
база метрологического обеспечения 
измерительного оборудования. Гос-
ударственный метрологический 
контроль за средствами измерений: 
сфера применения, правовая база, 
порядок проведения. Поверка изме-
рительного оборудования: способы 
подтверждения соответствия. 
Техническое обслуживание весоиз-
мерительного оборудования 

6 4 4  2 

Оборудование для приготовления и 
продажи напитков Оборудование 
для приготовления и продажи 
напитков: назначение, классифика-
ция, типы, устройство, техниче-
ская характеристика, правила экс-
плуатации. Оборудование для про-
дажи напитков в алюминиевых бан-
ках: типы, устройство, техниче-
ская характеристика, правиле экс-
плуатации. Критерии выбора типов 
оборудования для приготовления  и 
продажи напитков при оснащении 
торговых организаций 

3 2 2  1 

Система защиты товаров. Систе-
ма защиты товаров в торговых 
организациях: назначение и класси-
фикация, их виды, устройство, 
технические характеристики, экс-
плуатация. Деактиваторы и маг-
нитные съемники: виды и назначе-
ние. Теленаблюдение, мониторы, 
системы видеонаблюдения для 
крупных торговых организаций. 
Оборудование для штрих-кодовых 
технологий: сканеры (складские, 
для ККМ и т. п. ), принтеры для 
штрих-кодов, назначение, типы, 
эксплуатация 

3 2 2 - 1 

Организация рабочих мест с соблю-
дением правил электробезопасно-
сти и оказание первой помощи при 
поражении электротоком 

9 6 - 6 3 

Контрольная работа 3 2 2 - 1 
Итого по МДК 01.03 27 18 12 6 9 

МДК 01.04 Обеспечение закупок для государственных, муниципальных и корпоративных 
нужд 

Обеспечение закупок для гос-
ударственных, муниципаль-
ных и корпоративных нужд 

84 56 40 16 28 

Итого по МДК 01.04 84 56 40 16 28 
Итого: 232 155 115 40 77 
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При изложении программного материала необходимо пользоваться техниче-
скими средствами обучения, наглядными пособиями. 

Для формирования профессиональных компетенций, привития общих компе-
тенций в программе предусмотрено проведение деловых игр, конференций. 

Для закрепления теоретических знаний и приобретения начальных практиче-
ских навыков проводятся практические занятия. На занятиях студенты пользуются 
конспектом, методическими указаниями к выполнению практических работ, учеб-
ной литературой. Каждая выполненная работа оценивается преподавателем ком-
плексной оценкой. 

Промежуточная форма контроля осуществляется в виде комплексного экзаме-
на в четвертом семестре и квалификационного экзамена в четвертом семестре для 
очной формы обучения, и в третьем – для заочной формы обучения. 

 



1 ПАСПОРТ РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО 
МОДУЛЯ 

ПМ 01 Организация и управление торгово-сбытовой деятельности 
 
1.1 Область применения рабочей программы 
Рабочая программа профессионального модуля – является частью основной 

профессиональной образовательной программы подготовки специалистов среднего 
звена в соответствии с ФГОС по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям) 
(базовой подготовки) в части освоения основного вида профессиональной деятель-
ности (ВПД): Организация и управление торгово-сбытовой деятельности  (ПК): 

ПК 1.1. Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, за-
ключать договора и контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санк-
ции. 

ПК 1.2. На своем участке работы управлять товарными запасами и потоками, 
организовывать работу: на складе, размещать товарные запасы на хранение 

ПК 1.3. Принимать товары по количеству и качеству 
ПК 1.4. Идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и оптовой 

торговли 
ПК 1.5. Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и розничной 

торговли 
ПК 1.6. Участвовать в работе по подготовке организации к добровольной сер-

тификации услуг. 
ПК 1.7.Применять в коммерческой деятельности методы, средства и приемы 

менеджмента, делового и управленческого общения. 
П.К.1.8 Использовать основные методы и приемы статистики для решения 

практических задач коммерческой деятельности, определять статистические вели-
чины, показатели вариации и индексы. 

П.К.1.9. Применять логистические системы, а также приемы и методы заку-
почной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение 
материальных потоков. 

П.1.10. Эксплуатировать торгово - технологическое оборудование. 
ДПК 1.11 Умение применять основные экономические методы для управления 

государственным и муниципальным имуществом, принятия управленческих реше-
ний по бюджетированию и структуре государственных (муниципальных) активов. 

ДПК 1.12 Способность свободно ориентироваться в правовой системе Рос-
сии и правильно применять нормы права в процессе осуществления государствен-
ных закупок 

Программа профессионального модуля может быть использована в дополни-
тельном профессиональном образовании при повышении квалификации товарове-
дов и менеджеров. 

 
1.2 Цели и задачи профессионального модуля – требования к результатам 

освоения профессионального модуля 
Цель профессионального модуля (ПМ 01.)  - освоение теоретических знаний в 

области организации и управления торгово-сбытовой деятельностью, приобретение 
умений использовать эти знания в профессиональной деятельности и формирование 
необходимых компетенций. 

Задачи для достижения указанной цели: 
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‒ усвоение основных понятий в области торгово-сбытовой деятельности; 
‒ изучение составных элементов коммерческой деятельности, правил при-

емки товаров по количеству и качеству, составления договоров, установления ком-
мерческих связей, контроля за соблюдением правил торговли, охраны труда; 

‒ приобретение умений заключать договора, обеспечивать товародвиже-
ние; оказывать услуги торговли; 

‒ эксплуатировать торгово-технологическое оборудование; 
‒ предупреждать нарушения правил торговли, эксплуатации оборудова-

ния, охраны труда. 
Для овладения указанным видом профессиональной деятельности и соответ-

ствующими профессиональными компетенциями обучающийся в ходе освоения 
профессионального модуля должен: иметь практический опыт: 

‒ приемки товаров по количеству и качеству;  
‒ составления договоров; установления коммерческих связей;  
‒ соблюдения правил торговли; 
‒ выполнения технологических операций по подготовке товаров к прода-

же, их выкладке и реализации; 
‒ эксплуатации оборудования в соответствии с назначением и соблюдение 

правил охраны труда; 
‒ уметь: 
‒ устанавливать коммерческие связи, заключать договора и контролиро-

вать их выполнение; 
‒ управлять товарными запасами и потоками; 
‒ обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и ка-

честву; оказывать услуги розничной торговли с соблюдением Правил торговли, дей-
ствующего законодательства, санитарно-эпидемиологических требований к органи-
зациям розничной торговли; 

‒ устанавливать вид и тип организаций розничной и оптовой торговли;     
‒ эксплуатировать торгово-технологическое оборудование;  
‒ применять правила охраны труда, экстренные способы оказания помощи 

пострадавшим, использовать противопожарную технику; 
‒ определять необходимые источники получения разнообразной информа-

ции по внешнеэкономической деятельности, пользоваться источниками информа-
ции для поиска иностранного рынка и контрагента, а также изучения конъюнкту-
ры рынка, включая ценовую информацию; 

‒ составлять оферту; составлять проект договора международной куп-
ли-продажи, 

‒ размещать товар под таможенный режим,  
‒ выбирать наиболее подходящие базисные условия контрактов и условия 

платежа; 
‒ предлагать транспортное обеспечение для выполнения контракта 
‒  применять правовую базу, регламентирующую вопросы закупок това-

ров, работ, услуг для обеспечения государственных и муниципальных нужд; 
‒  работать с участниками закупок товаров, работ, услуг для обеспече-

ния государственных и муниципальных нужд; 
‒ проводить организацию закупок товаров, работ, услуг для обеспечения 

государственных и муниципальных нужд; 
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‒ работать в основных программах офисных программных пакетов, про-
граммных продуктах по управлению клиентскими базами, управлению предприяти-
ем 

‒ создавать мультимедиа презентации с помощью распространенных 
программных продуктов 

‒ осуществлять публичные выступления и презентации 
‒ вести коммуникации с разными типами клиентов, определять запросы 

потенциального клиента, работать с возражениями 
‒ вести грамотную деловую переписку 
знать: 
‒ составные элементы коммерческой деятельности: цели, задачи, принци-

пы, объекты, субъекты, виды коммерческой деятельности; 
‒ государственное регулирование коммерческой деятельности;  
‒ инфраструктуру, средства, методы, инновации в коммерции;  
‒ организацию торговли в организациях оптовой и розничной торговли, 

их классификацию; 
‒ услуги оптовой и розничной торговли: основные и дополнительные пра-

вила торговли; 
‒ классификацию торгово-технологического оборудования, правила его 

эксплуатации; 
‒ организационные и правовые нормы охраны труда; причины возникно-

вения, способы предупреждения производственного травматизма и профзаболевае-
мости, принимаемые меры при их возникновении; технику безопасности условий 
труда, пожарную безопасность; 

− основы законодательства, регулирующего внешнеэкономическую деятель-
ность, 

− требования к обязательным реквизитам и форме внешнеторговых кон-
трактов; 

− особенности таможенных режимов 
− методы и инструменты работы с базами данных 
− выставочный менеджмент 
− деловой этикет и основы делопроизводства 
− методы эффективных публичных выступлений и презентаций 
− инструменты эффективного осуществления продаж 
− правовую базу, регламентирующую вопросы закупок товаров, работ, услуг 

для обеспечения государственных и муниципальных нужд; 
− статус участника закупок и требования к участникам; 
− порядок организации закупок товаров, работ, услуг для обеспечения госу-

дарственных и муниципальных нужд. 
 
1.3 Рекомендуемое количество часов на освоение рабочей программы 

профессионального модуля  
всего –644 часа, в том числе: 
максимальной учебной нагрузки обучающегося –500 часов, включая: 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –334 часа; 
самостоятельной работы обучающегося –166 часов;  
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учебная практика в объеме -144 часа; 
производственная практика -0 часов. 
 
 
2 РЕЗУЛЬТАТЫ ОСВОЕНИЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ  
 

Результатом освоения программы профессионального модуля является овла-
дение обучающимися видом профессиональной деятельности организация и управ-
ление торгово-сбытовой деятельностью, в том числе профессиональными (ПК) и 
общими (ОК) компетенциями:  

Код Наименование результата обучения 
ПК 1.1. Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договора и 

контролировать их выполнение, предъявлять претензии и санкции. 
ПК 1.2. На своем участке работы управлять товарными запасами и потоками, организовывать ра-

боту: на складе, размещать товарные запасы на хранение. 
ПК 1.3. Принимать товары по количеству и качеству. 
ПК 1.4. Идентифицировать вид, класс и тип организаций розничной и оптовой торговли. 
ПК 1.5. Оказывать основные и дополнительные услуги оптовой и розничной торговли. 
ПК 1.6. Участвовать в работе по подготовке организации к добровольной сертификации услуг. 
ПК 1.7. Применять в коммерческой деятельности методы, средства и приемы менеджмента, дело-

вого и управленческого общения. 
ПК 1.8. Использовать основные методы и приемы статистики для решения практических задач 

коммерческой деятельности, определять статистические величины, показатели вариации и 
индексы. 

ПК 1.9. Применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерче-
ской логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков. 

ПК 1.10. Эксплуатировать торгово-технологическое оборудование. 
ДПК 1.11 Умение применять основные экономические методы для управления государ-

ственным и  муниципальным имуществом, принятия управленческих решений по 
бюджетированию и структуре государственных (муниципальных) активов 

ДПК 1.12 - способность свободно ориентироваться в правовой системе России и правильно 
применять нормы права в процессе осуществления государственных закупок 

OK 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней 
устойчивый интерес. 

OK 2. Организовывать собственную, деятельность, выбирать типовые методы и способы вы-
полнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество. 

OK 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответ-
ственность. 

OK 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного вы-
полнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития. 

ОК5. Использовать информационно-коммуникационные технологии в профессиональной дея-
тельности 

OK 6. Работать в коллективе и в команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, по-
требителями. 

OK 7. Самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, зани-
маться самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации. 

OK 12. Соблюдать действующее законодательство и обязательные требования нормативных до-
кументов, а также требования стандартов, технических условий. 
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3. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ 
 
3.1 Структура профессионального модуля 

 
 

Коды 
профессио-
нальных 
компетен-
ций Наименования разделов профессионального модуля 

 
 
 
 

Всего ча-
сов 

(макс, 
учебная 

нагрузка и 
практики) 

Объем времени, отведенный на освоение междисципли-
нарного курса (курсов) 

Практика 

Обязательная аудиторная учебная 
нагрузка обучающегося 

Самостоятельная 
работа обучающего-

ся 

Учебная, 
часов 

Производ-
ственная (по 
профилю спе-
циальности), 
часов 
если преду-
смотрена рас-
средоточенная 
практика) 

Всего, часов в т. ч. ла-
боратор-

ные 
работы и 
практиче-
ские заня-
тия, часов 

в т. ч., кур-
совая рабо-
та (проект), 

часов 

Всего, ча-
сов 

в т. ч., 
курсовая 

работа 
(проект), 

часов 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
ПК 1.1; ПК 
1.3-1.6 

Раздел 1. Организация и управление коммерческой деятельностью в 
сфере товарного обращения 
МДК 01.01Организация коммерческой деятельности 

221 148 58 20 73 10   

ПК 1.5. Раздел 2. Организация и регулирование торгово-технологического 
процесса в розничных и оптовых организациях 
МДК 01.02Организация торговли 

105 70 26  35    

ПК 1.10. Раздел 2. Организация и регулирование торгово-технологического 
процесса в розничных и оптовых организациях 
МДК 01.03Техническое оснащение торговых организаций и охрана 
труда 

90 60 28  30    

ДПК 1.11-
1.12 

Раздел 3 Обеспечение закупок для государственных, муниципальных 
и корпоративных нужд 
МДК 01.04 Обеспечение закупок для государственных, муниципаль-
ных и корпоративных нужд 

84 56 16  28    

ПК 1.1-
1.10ДПК 
1.11-1.15 

Учебная практика (по профилю специальности), часов (если преду-
смотрена итоговая, (концентрированная) практика) 

144  144  

Всего: 644 334 128 20 166 10 144  
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3.2 Тематический план и содержание профессионального модуля   
№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
МДК 01.01. Организация коммерческой деятельности 221 0 73 0 38 183 
Раздел ПМ 1 Организация и управление коммерческой деятельностью в сфере 
товарного обращения 

 
          

1,2 Введение Лекция-беседа Предмет, цели и задачи МДК 01. 01, 
межпредметные связи. Основные по-
нятия: коммерция, коммерческая, пред-
принимательская, торговая деятель-
ность, предпринимательство. Струк-
тура МДК. История развития коммер-
ции и предпринимательства в России. 
Профессиональная значимость знаний 
коммерческой деятельности в подго-
товке менеджеров по продажам 

2 1. Определение предмета, 
цели и задачи  МДК 01. 
01.(стр. 27-35[1]); 
2. Усвоение основных поня-
тий в области коммерче-
ской деятельности (стр.15-
17[1]) 
3. Изучение истории разви-
тия коммерции и предпри-
нимательства в России (17-
23[1]) 

1 1 1 2 

3,4 Сущность и со-
держание коммер-
ческой деятельно-
сти в торговле.  

Лекция-
презентация 

Понятие и сущность коммерческой дея-
тельности. Предмет и задачи коммерче-
ской и предпринимательской деятель-
ности. Содержание коммерческой дея-
тельности на предприятии торговли.  
Роль и задачи развития коммерческой 
работы на современном этапе 

2 Изучение принципов ком-
мерческой деятельности;  
составление схемы этапов 
коммерческой деятельно-
сти(стр.22-23[2]) 

1 1 - 3 

5,6 Субъекты ком-
мерческой дея-
тельности  

Лекция-
презентация 

Формы бизнеса, коллективные, индиви-
дуальные. Понятие юридических лиц, 
индивидуальных предпринимателей. 
Преимущество и недостатки данных 
форм бизнеса 

2 Составление схемы развер-
нутой классификации субъ-
ектов коммерческой дея-
тельности по разным при-
знакам(стр.13-18[1]) 

1 2  1 2 

7,8 Субъекты ком-
мерческой дея-
тельности 

Лекция  Организационно-правовые формы 
субъектов коммерческой деятельности 
(коммерческих  и некоммерческих 
предприятий) 

2 Составление таблиц пре-
имущество и недостатки 
различных организационно-
правовых форм бизнеса 

1 2  1 2 

9,10 Субъекты ком- Лекция - пре- . Порядок создания предприятий, их 2 Подготовка докладов на 1  2  1 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
мерческой дея-
тельности 

зентация государственная регистрация. Реорга-
низация юридических лиц и их ликвида-
ция.  
Индивидуальное предпринимательство, 
порядок государственной регистрации 

тему: специфики функцио-
нирования предприятий ма-
лого и среднего бизнеса и  их 
характерных признаков 

11,12 Субъекты ком-
мерческой дея-
тельности 

Практическое 
занятие № 1 

Выбор организационно-правовой фор-
мы для своего предприятия 

2 Подготовка презентаций по 
защите проекта 

1   -  3 

13,14 Субъекты ком-
мерческой дея-
тельности 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
2 

Изучение структуры и содержания 
учредительных документов (Устава) 

2 Разработка Устава для 
предприятия  

1  - 3 

15,16 Субъекты ком-
мерческой дея-
тельности 

Практическое 
занятие № 3 

Построение и анализ структуры и со-
держания деятельности коммерческой 
службы предприятия торговли 

2 Изучение целей, задач, ор-
ганизационной структуры 
коммерческих служб.(465-
495[2]) 

1  - 3 

17,18 Субъекты ком-
мерческой дея-
тельности 

Практическое 
занятие №4 

Изучение профессиональных компетен-
ций менеджера по продажам в соответ-
ствии с требованиями работодателей 
Составление должностной инструкции 
менеджера по продажам 

2 Анализ требований работо-
дателей к менеджерам по 
продажам и торговым пред-
ставителям на основании  их 
рекламных объявлений в 
СМИ, а также на интернет 
сайтах. 
Изучение должностных обя-
занностей коммерческих и 
торговых агентов, менедже-
ров по продажам 

1  - 3 

19,20 Объекты коммер-
ческой деятельно-
сти 

Лекция Объекты коммерческой деятельности: 
товары, услуги, технологии, недвижи-
мость, ценные бумаги. Специфика объ-
ектов коммерческой деятельности: 

2 Подготовка конспекта 
классификация ценных бу-
маг 

1 1 2 1 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
общие представления. 

21,22 Объекты коммер-
ческой деятельно-
сти 

Практическое 
занятие № 5 

Мультиатрибутивная модель товара. 
Описание любого товара в концепции 
мультиатрибутивной модели товара 

2 Составление схемы Клас-
сификация объектов ком-
мерческой деятельности. 

1     3 

23,24 Государственное 
регулирование 
коммерческой 
деятельности 

Практическое 
занятие №6 

Значение и методы государственного 
регулирования. Защита прав субъектов 
коммерческой деятельности. Составле-
ние  перечня важнейших ФЗ, регулиру-
ющих торговую деятельность. 

2 Составление  перечня важ-
нейших ФЗ, регулирующих 
торговую деятельность 

1  - 3 

25,26 Государственное 
регулирование 
коммерческой 
деятельности 

Практическое 
занятие №7 

Изучение темы «Ответственность за 
нарушения законодательства в сфере 
торговли» и составление таблицы «От-
ветственность за административные 
правонарушения в области предприни-
мательской деятельности» 

2 Составление таблицы «От-
ветственность за админи-
стративные правонарушения 
в области предприниматель-
ской деятельности» 

1   - 3 

27,28 Государственное 
регулирование 
коммерческой 
деятельности 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
8 

Решение ситуационных задач в соответ-
ствии с требованиями Федерального 
закона  «О защите прав потребителей 
при продаже им товаров» 

2 Поиск информации в интер-
нет ресурсах о судебной 
практике по применению 
ФЗ «О защите прав потре-
бителей при продаже им 
товаров» 

1   2 1 

29,30 Государственное 
регулирование 
коммерческой 
деятельности 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
9 

Решение ситуационных задач в соответ-
ствии с требованиями Федерального 
закона  «О защите прав потребителей 
при продаже им товаров» 

2 Поиск информации в ин-
тернет ресурсах о судеб-ной 
практике по примене-нию 
ФЗ «О защите прав потре-
бителей при продаже им 
товаров» 

  - 3 

31,32 Ведение коммер-
ческой работы по 
закупке и сбыту 
товаров. 

Лекция Технологический цикл системы товаро-
движения, этапы, составляющие эле-
менты. Виды коммерческой деятельно-
сти в зависимости от места в техноло-
гическом цикле товародвижения: сбы-

2 Изучение  роли хозяйствен-
ных связей в обеспечении 
коммерческой деятельности 
(стр. 81-84[2]) 

  2 1 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
товая, торговая (оптовая и розничная) и 
в зависимости от объектов и сферы 
применения: товарная, сервисная (в 
сфере услуг), финансовая. 

33,34 Организация хо-
зяйственных свя-
зей в торговле 

Лекция Понятие и правовое регулирование хо-
зяйственных связей. Классификация 
договоров. Виды договоров, применяе-
мых в торговле 

2 Изучение видов коммерче-
ских договоров.(стр31-
33[1]). Оформление таблицы 

1 2 1 2 

35,36 Организация хо-
зяйственных свя-
зей в торговле 

Лекция Структура договора. Порядок заключе-
ния, исполнения и расторжения догово-
ра. Договор розничной купли-продажи. 

2 Составление  алгоритма за-
ключения договоров 

1 2 1 2 

37,38 Организация ком-
мерческой работы 
по оптовым закуп-
кам товаров. Зна-
чение и содержа-
ние закупочной 
работы 

Лекция Договор поставки: структура, содержа-
ние, порядок заключения, изменения и 
расторжения. Закупка товаров на опто-
вых ярмарках. Оптовые продоволь-
ственные рынки, их роль в закупке то-
варов 

2 Составление алгоритма ра-
боты с поставщиками и по-
лучателями.(33-44[1]) 

1 2 - 3 

39,40 Ответственность 
за нарушение до-
говорных обяза-
тельств. 

Лекция Ответственность за нарушение до-
говорных обязательств. Виды ответ-
ственности: экономическая, юридиче-
ская. 

2 Составление таблицы Виды 
ответственности: экономи-
ческая, юридическая. 

1 2 - 3 

41,42 Договор купли - 
продажи 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
10 

Оформление договора купли-продажи и 
приложений к нему 

2 Оформление оферты 1   3 

43,44 Договор поставки Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
ш№11 

Оформление договора поставки и при-
ложений к нему. 

2 Оформление протокола раз-
ногласий к договору постав-
ки 

1   3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
45,46 Договор поставки Практическая 

подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
№12 

Определение остатка товарных запасов.  
Оформление заявки на поставку това-
ров 
Разработка и оформление  графика за-
воза товаров.   

2 Разработка и оформление  
графика завоза товаров.   

1   3 

47,48 Транспортное 
обеспечение ком-
мерческой дея-
тельности 

Лекция Транспортное обеспечение: понятие, 
назначение, виды транспортных 
средств, критерии их выбора, особенно-
сти организации перевозок разными 
видами транспорта. Уставы и кодексы 
разных видов транспорта. Правила пе-
ревозки скоропортящихся грузов. 
Договора перевозки: общие положения, 
разновидности договоров. Сроки до-
ставки грузов. Ответственность за 
нарушение обязательств. Подача транс-
портных средств, погрузка и выгрузка 
грузов, сроки их доставки, ответствен-
ность за нарушение обязательств. 
Транспортные тарифы и правила их 
применения 

2 Ответить на вопросы в 
учебнике стр 78[1] 
Составление таблицы Пре-
имущество и недостатки 
видов транспорта 

1 2  3 

49,50 Формы сотрудни-
чества в коммер-
ческой деятельно-
сти.  

Лекция Сущность лизинга, его формы и виды. 
Франчайзинг. Факторинг. Товарооб-
менные операции.  

2 Подготовка презентаций на 
темы: Лизинг. Франчайзинг. 
Факторинг. Товарообмен-
ные операции. 

1 2 1 2 

51,52 Управление то-
варными запаса-
ми. 

Лекция Формирование товарной номенклатуры 
в торговом предприятии. Товарные за-
пасы, их классификация. Управление 
товарными запасами 

2 Изучение понятия, назначе-
ния, видов товарных запа-
сов, обоснования  необхо-
димости их создания, под-
держания и  пополнения 

1  2  3 

53,54 Предпринима-
тельские риски и 

Лекция Предпринимательские риски: понятие, 
классификация рисков, причины воз-

2 Изучение понятия, класси-
фикации, причины возник-

1 2  3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
успех никновения, последствия. Методы ко-

личественной и качественной оценки 
уровня, риск, а также размера ущерба 
при их возникновении 

новения и последствия 
предпринимательских рис-
ков. 
 

55,56 Банкротство Лекция Понятия, причин, механизма банкрот-
ства.  На основе данных материалов  в 
СМИ или Интернет – ресурсов приве-
сти примеры преднамеренного банкрот-
ства 

2 Подготовка презентаций по 
теме  

1 2  3 

57 Итоговое занятие 
 

Урок контроля 
ЗУН 

Тестирование 1 Подготовка к итоговому 
занятию 

 2   

Итого за 3 семестр по МДК 01.01 по очной форме: 57  26    
из них: теоретических занятий 33      

практических занятий 24  
  

  
 

1 Контроль оста-
точных знаний 

Урок кон-троля 
ЗУН 

Тестирование 1 Подготовка к занятию 
 

  
  

2,3 Формы сотрудни-
чества в коммер-
ческой деятельно-
сти 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
13 

Оформление договора финансовой 
аренды 

2 Сравнение разных видов 
лизинга, их преимущества и 
недостатки. Оформление  
таблицы (стр404-423[2]). 

1   3 

4,5 Формы сотрудни-
чества в коммер-
ческой деятельно-
сти 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
14 

Оформление договора коммерческой 
концессии. 

2 Составление таблицы пре-
имущества и недостатки 
франчайзинга.. Приведите 
примеры применения фран-
чайзинга.(стр.423-453[2]) 

1   3 

6,7 Формы сотрудни-
чества в коммер-
ческой деятельно-
сти 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
15 

Оформление договора по регулирова-
нию факторинга. 

2 Сравнение факторинга  с 
кредитом, их преимущества 
и недостатки.  Оформление  
таблицы (стр144-148[2]) 

1   3 

8,9 Формы сотрудни- Практическая Оформление договора мены. 2 Выполнить конспект  ГК РФ 1   3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
чества в коммер-
ческой деятельно-
сти 

подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
16 

ст 567 -568. 
Определить признаки дого-
вора мены 

10,11 Эффективность 
коммерческой 
деятельности.  

Лекция Эффективность коммерческой деятель-
ности: показатели оценки эффективно-
сти 

2 Составление таблицы фор-
мул по определению показа-
телей эффективности ком-
мерческой деятельности 

1 2 1 2 

12,13 Управление то-
варными запаса-
ми 

Практическое 
занятие № 17 

Решение задач по определению уровня 
товарных запасов.  

2 Составление сборника  за-
дач по расчету уровня то-
варных запасов (не менее 5 
задач) 

1   3 

14,15 Управление то-
варными запаса-
ми 

Практическое 
занятие № 18 

Решение задач по определению уровня, 
размера и оборачиваемости товарных 
запасов.  

2 Составление сборника  за-
дач по расчету уровня то-
варных запасов (не ме-нее 5 
задач) 

1   3 

16,17 Управление то-
варными запаса-
ми 

Практическое 
занятие № 19 

Решение задач по определению уровня, 
размера и оборачиваемости товарных 
запасов. 

2 Составление сборника  за-
дач по расчету уровня то-
варных запасов (не ме-нее 5 
задач) 

1   3 

18,19 Управление то-
варными запаса-
ми 

Практическое 
занятие № 20 

Дифференциация ассортимента мето-
дом АВС. Решение задач 

2 Проведение расчетов доли 
ассортимента в общем объ-
ёме продаж 

1  2 1 

20,21 Управление то-
варными запаса-
ми 

Практическое 
занятие № 21 

Дифференциация ассортимента мето-
дом АВС. Решение задач 

2 Построение кривой АВС 1   3 

22,23 Управление то-
варными запаса-
ми 

Практическое 
занятие № 22 

Дифференциация ассортимента мето-
дом XYZ Решение задач 

2 Проведение расчетов по 
практической 

1   3 

24,25 Эффективность 
коммерческой 
деятельности 

Практическое 
занятие № 23 

Решение задач по определению издер-
жек обращения магазина, классифика-
ция издержек обращения и их уровня. 

2 Составление сборника  за-
дач по расчету уровня из-
держек обращения (не менее 

1   3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
5 задач) 

26,27 Эффективность 
коммерческой 
деятельности 

Практическое 
занятие № 24 

Решение задач по определению валово-
го дохода  магазина 

2 Составление сборника  за-
дач по расчету валового до-
хода (не менее 5 задач) 

1   3 

28,29 Эффективность 
коммерческой 
деятельности 

Практическое 
занятие № 25 

Решение задач по определению прибы-
ли и рентабельности 

2 Составление сборника  за-
дач по расчету прибыли и 
рентабельности (не менее 5 
задач) 

1   3 

30,31 Эффективность 
коммерческой 
деятельности 

Практическое 
занятие № 26 

Решение задач по определению прибы-
ли и рентабельности 

2 Составление сборника  за-
дач по расчету прибыли и 
рентабельности (не менее 5 
задач) 

1  2 1 

32,33 Внешнеэкономи-
ческая деятель-
ность (ВЭД) орга-
низаций и основы 
ее осуществления 

Лекция Внешнеэкономическая деятельность 
(ВЭД): понятие, сущность, предпосыл-
ки и условия ее осуществления. Крите-
рии отличия процессов: ВЭД, внешне-
экономических связей (ВЭС), внешне-
торговой деятельности (ВТД). Объек-
тивная основа для осуществления ВЭД 
в государственных и предприниматель-
ских структурах. 
Внешнеэкономические функции в со-
ставе экспорто-ориентированных 
предприятий: производственно-
хозяйственные, организационно-
экономические, оперативно- коммерче-
ские. 

2 Установление  отличия 
между понятиями ВЭД, 
ВЭС (внешнеэкономические 
связи) и ВТД (внешнеторго-
вая деятельность). 

1 2  3 

34,35 Внешнеэкономи-
ческая деятель-
ность (ВЭД) ор-
ганизаций и осно-
вы ее осуществле-

Практическое 
занятие №27 

Изучение разделов Закона "О государ-
ственном регулировании внешнеторго-
вой деятельности". 

2  1   3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
ния 

36,37 Формы и участ-
ники внешнеэко-
номической дея-
тельности 

Лекция Формы ВЭД: международное инвести-
ционное сотрудничество, производ-
ственная кооперация, внешнеторговая 
деятельность, валютные и финансово-
кредитные операции 
Внешнеторговая деятельность пред-
приятий, организаций и фирм, как ос-
новной вид ВЭД экспортоориентиро-
ванных предприятий, ее содержание. 
Состав участников сферы ВЭД в Рос-
сии: группы по профилю их деятельно-
сти, характеру внешнеторговых опе-
раций, организационно-правовым фор-
мам; основные критерии их универсали-
зации.  

2 Установление  отличия 
между понятиями ВЭД, 
ВЭС (внешнеэкономические 
связи) и ВТД (внешнеторго-
вая деятельность). 

1 2  3 

38,39 Состав внешне-
торговых опера-
ций и сделок. 

Лекция Классификация внешнеторговых опера-
ций и сделок. Основные и вспомога-
тельные внешнеторговые операции, их 
характеристика. Экспортно-
импортные операции по ТН ВЭД.  Типо-
вая сделка купли-продажи в междуна-
родной торговле и ее оформление. 

2 Описание внешнеэкономиче-
ских функции в составе экс-
портно-ориентированных 
предприятий 

1 2  3 

40,41 Состав внешне-
торговых опера-
ций и сделок 

Лекция Дифференциация внешнеторговых сде-
лок в зависимости от предмета сделки 
и организационных форм продажи на 
внешнем рынке. Краткая характери-
стика основных видов внешнеторговых 
сделок: купли-продажи, аренды, лизин-
га, подряда. 

2 Описание внешнеэкономиче-
ских функции в составе экс-
портно-ориентированных 
пред-приятий 

1 2  3 

42,43 Состав внешне-
торговых опера-

Лекция Этапы подготовки внешнеторговой 
сделки, их последовательность и со-

2 Изучение форм ВЭД. 1 2  3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
ций и сделок держание. Состав документов в рам-

ках внешнеторговых операций, их груп-
пировка и назначение 

44,45 Формы внешне-
торговых расче-
тов в составе 
внешнеэкономиче-
ской деятельно-
сти 

Лекция Внешнеторговые платежи: понятие, 
назначение. Условия и формы расчетов 
по внешнеторговым сделкам. Средства 
платежа в составе форм расчетов. 
Формы внешнеторговых расчетов: ак-
кредитивная, инкассовая, авансовая, 
открытый счет, их характеристика 

2 Описание внешнеэкономиче-
ских функции в составе экс-
портно-ориентированных 
предприятий 

1 2  3 

46,47 Формы внешне-
торговых расче-
тов в составе 
внешнеэкономиче-
ской деятельно-
сти 

Лекция Международные унифицированные 
правила по аккредитивам и инкассо. 
Выбор валюты платежа в составе 
формы внешнеторговых расчетов. 

2 Описание внешнеэкономиче-
ских функции в составе экс-
портно-ориентированных 
предприятий 

1 2  3 

48,49 Валютно-
финансовый меха-
низм внешнеэко-
номической дея-
тельности 

Лекция Валютно-финансовые условия внешне-
торговых контрактов. Формы и меха-
низм международных расчетов во 
внешней торговле. Коммерческое и 
банковское кредитование экспорта и 
импорта. Долгосрочное финансирова-
ние в международном производствен-
ном сотрудничестве. Нетрадиционные 
формы кредитно-финансового обслу-
живания (лизинг, факторинг, форфей-
тинг). Валютные риски в международ-
ной торговле. Страхование торговых и 
валютных рисков. 

2 Описание внешнеэкономиче-
ских функции в составе экс-
портно-ориентированных 
предприятий 

1 2  3 

50,51 Внешнеторговый 
контракт и его 
содержание 

Лекция Контракт купли-продажи и его основ-
ные разделы. Их содержание. Виды 
внешнеторговых контрактов. Базисные 

2 Изучение форм ВЭД. 1 2  3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
условия контракта. Отражение ком-
мерческих условий внешнеторговой 
сделки в разделах контракта.. 

52,53 Внешнеторговый 
контракт и его 
содержание 

Лекция Валютно-финансовые условия кон-
тракта и их позиции. Порядок фикса-
ции в контракте условий и форм рас-
чета. Распределение функций между 
экспортером и импортером и их фик-
сация в контракте 

2 Изучение функции и роли 
организаций-посредников 
при осуществлении ВЭД 

1 2  3 

54,55 Внешнеторговый 
контракт и его 
содержание 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
№28 

Формулирование записей в отдельных 
разделах контракта: А) в преамбуле 
контракта Б) в предмете контракта и 
др. 

2  1   3 

56,57 Система государ-
ственного регули-
рования ВЭД в 
России 

Лекция Содержание процессов государствен-
ного регулирования ВЭД. Законода-
тельная основа и нормативные доку-
менты по обеспечению государствен-
ного регулирования ВЭД. 

2 Изучение функции и роли 
организаций-посредников 
при осуществлении ВЭД 

1 2  3 

58,59 Маркетинг во 
внешнеэкономиче-
ской деятельно-
сти 

Лекция Международная маркетинговая дея-
тельность. Специфика международно-
го маркетинга. Исследования между-
народных рынков. Информационное 
обеспечение ВЭД. Сбытовая политика 
во внешней торговле. Системы между-
народного сбыта товаров и критерии 
их оптимальности. Выбор канала сбы-
та. Формы организации распределения 
товара. Международная маркетинго-
вая логистика. Продвижение товара на 
международные рынки. Средства фор-
мирования спроса и стимулирования 

2 Изучение международных 
унифицированных правил по 
аккредитивам и инкассо 

1 2  3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
сбыта. 

60,61 Маркетинг во 
внешнеэкономиче-
ской деятельно-
сти 

Лекция Фирменный стиль связь с обществен-
ностью (ПР). Стратегия применения 
рекламы. Критерии эффективности 
различных форм и видов продвижения 
товара на внешних рынках. Ценовая 
политика в комплексе международного 
маркетинга. Факторы, влияющие на 
процесс ценообразования на мировых 
рынках. Особенности установления 
внешнеторговых цен. Виды экспортных 
цен. 

2 Изучение международных 
унифицированных правил по 
аккредитивам и инкассо 

1 2  3 

62,63 Международная 
транспортировка 
грузов. 

Лекция Международные перевозки. Сущность 
виды и содержание транспортных опе-
раций. Конвенции и соглашения о меж-
дународных перевозках. Таможенный 
кодекс РФ. Договоры международной 
перевозки грузов и их оформление. Си-
стемы товарно-сопроводительных  
документов. Порядок и оформление 
выдачи-приемки грузов. Ответствен-
ность за нарушение договора перевозки. 
Транспортно-экспедиционное обслужи-
вание международных перевозок.   

2 Изучение международных 
унифицированных правил по 
аккредитивам и инкассо 

1 2  3 

64,65 Международная 
транспортировка 
грузов. 

Лекция Посредничество международных 
транспортных операций. Особенности 
условий организации и оформления пе-
ревозок внешнеторговых грузов различ-
ными видами транспорта. Провозные 
платежи в международных перевозках 
Страхование грузов во внешней тор-
говле. Объекты и условия страхования. 
Морское страхование грузов. 

2 Изучение функции и роли 
организаций-посредников 
при осуществлении ВЭД 

1 2  3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
66,67 Таможенное об-

служивание 
Лекция Таможенное обслуживание внешнеэко-

номических связей. Таможенный кон-
троль. Таможенное оформление грузов. 
Грузовая таможенная декларация и ее 
функции. Таможенные тарифы и пла-
тежи 

2 Изучение международных 
унифицированных правил по 
аккредитивам и инкассо 

1 2  3 

68,69 Таможенное об-
служивание 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
№29 

Оформление документов по междуна-
родной транспортировке грузов 

2  1   3 

70,71 Итоговый кон-
троль по разделу 
Внешнеэкономи-
ческая деятель-
ность  

Урок контроля 
ЗУН 

Тестирование 2 Подготовка к итоговому 
занятию 

1 2  3 

Итого за 4 семестр по МДК 01.01 по зочной форме:      18 173 
из них: теоретических занятий     10  

практических занятий       
Практическая подготовка в виде практической работы     8  

72,73 Введение Курсовая рабо-
та 

Выбор темы курсовой работы. Подбор 
литературы 

2 Выбор темы курсовой рабо-
ты. Подбор литературы 

1 3   

74,75 Введение Курсовая рабо-
та 

Составление содержания. Написание 
введения. Обоснование актуальности, 
определения целей и задач курсовой 
работы 

2 Составление содержания. 
Написание введения. Обос-
нование актуальности, 
определения целей и задач 
курсовой работы 

1 3   

76,77 Теоретическая 
часть курсовой 
работы 

Курсовая рабо-
та 

Работа с первоисточниками и Интернет-
ресурсами по составлению теорети-
ческой части курсовой работы 

2 Работа с первоисточниками 
и Интернет-ресурсами по 
составлению теоретической 
части курсовой работы 

1 3 2 1 

78,79 Структура курсо- Курсовая рабо- Написание первой главы курсовой 2 Написание первой главы 1 3 2 1 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
вой работы та работы и выводов по главе курсовой работы и выво-

дов по главе 
80,81 Структура курсо-

вой работы 
Курсовая рабо-
та 

Написание второй главы курсовой 
работы, и выводов по главе 

2 Написание второй главы 
курсовой работы, и выво-
дов по главе 

1 3 2 1 

82,83 Структура курсо-
вой работы 

Курсовая рабо-
та 

Написание третьей главы курсовой 
работы, и выводов по главе 

2 Написание третьей главы 
курсовой работы, и выво-
дов по главе 

1 3 2 1 

84,85 Заключение и вы-
воды  

Курсовая рабо-
та 

Написание заключения и обобщение 
выводов 

2 Написание заключения и 
обобщение выводов 

1 3 2 1 

86,87 Подготовка до-
клада, презента-
ции по курсовой 
работе 

Курсовая рабо-
та 

Подготовка доклада по курсовой 
работе Подготовка раздаточного 
материала к защите работы 

2 Подготовка доклада по 
курсовой работе Подго-
товка раздаточного мате-
риала к защите работы 

1 3 2 1 

88,89 Защита курсовой 
работы 

Курсовая рабо-
та 

Защита курсовой работы 2 Подготовка к защите кур-
совой работы 

1 3 2 1 

90,91 Защита курсовой 
работы 

Курсовая рабо-
та 

Защита курсовой работы 2 Подготовка к защите кур-
совой работы 

1 3 2 1 

Итого за 4 семестр по МДК 01.01 по очной форме:  91 37 10    
из них: теоретических занятий 37      

практических занятий 34      
Курсовая работа 20      

Итого за 4 семестр по МДК 01.01 по зочной форме:      - - 
из них: теоретических занятий     - - 

практических занятий     - - 
Курсовая работа     20 10 

ПРИМЕРНАЯ ТЕМАТИКА КУРСОВЫХ РАБОТ (ПРОЕКТОВ) 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
1. Состояние и перспективы развития коммерции в условиях рынка. 
2. Организация коммерческой деятельности предприятия 
3. Государственное регулирование коммерческой деятельности. 
4. Организация работы коммерческих служб. 
5. Защита прав потребителей. 
6. Организация приемки товаров по количеству (на примере конкретной организации). 
7. Организация приемки товаров по качеству (на примере конкретной организации). 
8. Организация складского хозяйства предприятий. 
9. Выставочная деятельность. 
10. Аукционы, конкурсы (тендеры), их проведение. 
11. Организация хозяйственных связей. 
12. Организация сбыта товаров предприятиями-изготовителями. 
13. Биржевая торговля. 
14. Технологический цикл товародвижения. 
15. Инновационные методы коммерческой деятельности. 
16. Инфраструктура коммерческой деятельности. 
17. Культура предпринимательства и деловой этикет коммерсанта. 
18. Управление коммерческими сделками. 
19.Субъекты и объекты коммерческой деятельности. 
20.Коммерческие договоры. 
21. Арендная коммерческая деятельность.  
22. Инновационная деятельность коммерческих организаций (формы и методы). 
23. Транспортное обеспечение коммерческой деятельности. 
24. Управление товарными запасами. 
25.Предпринимательские риски и успех. 
26. Коммерческая информация и ее защита. 
27. Организация розничной продажи и торгового обслуживания покупателей 
28. Содержаниекоммерческойдеятельностисовременногопредприятиярозничнойторговли.  
29. Организацияторгово-технологическогопроцессанасовременномпредприятии.  
30. Проблемыформированияассортиментаторговогопредприятиявсовременныхсоциально-экономическихусловиях.  
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
31. Оптимизацияхозяйственныхсвязейстоваропроизводителямикакусловиеповышенияэффективностиработыторговогопредприятия.  
32. Организациярекламнойдеятельностисовременноготорговогопредприятия 
33. Деятельность коммерческой службы торгового предприятия.  
34. Закупочнаяработакакосновакоммерческойдеятельноститорговогопредприятия.  
35. Современныеподходыкорганизацииприемкитоваровпоколичествуикачеству.  
36. Культураиделовойэтикеткоммерсантакакопределяющееусловиеуспешностикоммерсантаичеловека.  
37. Мерчандайзингкакинновационноенаправлениекоммерческойдеятельностиитребованиевремени.  
38. Эффективнаятранспортировкатоваровкакусловиеуспешноститорговогопредприятия.  
39. Современные методы продажи товаров.  
40. Информационноеобеспечениекоммерческойдеятельностикакважнейшийеересурс.  
41. Изучениеипрогнозированиепокупательскогоспросакакосновауспешнойработыторговогопредприятия.  
42. Современная организация расчетов в коммерческой деятельности.  
43. Договорпоставкикакосновакоммерческихвзаимоотношенийпродавцаипокупателя.  
44. Организация продажи товаров на оптовом предприятии.  
45. Законозащитеправпотребителейкакосновацивилизованныхотношенийпродавцовипокупателей.  
46. Управление товарными запасами – важнейшее направление коммерческой деятельности.  
47. Методыстимулированияпродажитовароввсовременномторговомпредприятии.  
48. Организациямаркетинговойдеятельноститорговогопредприятиякакнеобходимоеусловиеуспешногофункционированиявсовременныхсоциально-

экономическихусловиях.  
49. Роль транспортной логистик в успешности торгового предприятия.  
50. Правовая база информационного обеспечения о товаре.  
51. Анализдостаточностиинформациинамаркировкепродовольственныхинепродовольственныхтоваров.  
52. Товарные знаки как средство идентификации товаров.  
53. Особенности рекламной деятельности на выставках и ярмарках.  
54. Организация рекламных акций и компаний.  
55. Разработка программ проведения рекламных компаний.  
56. Стимулирование сбыта в розничных торговых предприятиях 

МДК 01.02 Организация торговли 105  35  22 83 
Раздел 2. Организация и регулирование торгово-технологического процесса в 
розничных и оптовых организациях МДК 01.02 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
1,2 Введение Лекция Цели, задачи и предмет МДК. Структу-

ра МДК. его профессиональная значи-
мость, межпредметные связи. 
Торговля: понятие, виды, роль, задачи и 
функции в условиях рыночной эконо-
мики.  
Понятие розничной и оптовой торговли, 
их функции и особенности.  
Основные понятия: технология торгов-
ли, технологические процессы, техно-
логические операции. Состояние и пер-
спективы развития торговли. 

2 1. Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр9-18 [4], со-
ставление тезисов к тексту. 
2. Изучение целей, задач и 
предмета  учебной дисци-
плины. 
3. Разработка  схемы 
структуры дисциплины и 
межпредметных связей. 
4. Изучение основных по-
нятий  в области торговли и  
её видов, задач и функций. 
5. Подготовка докладов  о 
состоянии и перспективы 
развития торговли. 
6. Овладение терминами 
по ГОСТ Р 51303-99 «Тор-
говля. Термины и определе-
ния». 
7. Закрепление и система-
тизация знаний: подготовка 
рефератов на тему: «Совер-
шенствование торговли на 
современном этапе в России 
и регионе». 

1 2  - 3 

3,4 Основы организа-
ции розничной и 
оптовой торговли 

Лекция Коммерческая работа по продаже това-
ров на предприятиях розничной торгов-
ли 
Организация коммерческой работы по 
розничной продаже товаров. Методы 
розничной продажи товаров.  
Услуги розничной торговли: основные 

2 1Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр 116-120 
[4],составление тезисов к 
тексту. 
2. Изучение термина «роз-
ничная торговля , целей, 

1  2 1 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
и дополнительные. 
Виды розничной торговой сети. Специ-
ализация и типизация розничных торго-
вых предприятий. Методы размещения 
розничных торговых предприятий. 
Устройство и планировка магазинов 
розничной торговли. Планировка и са-
нитарно-гигиенические  требования к 
устройству торгового зала. 

задач и видов розничной 
торговли. К какому виду 
розничной торговли отно-
сится супермаркет, палатка, 
павильон, автолавка? 
3Изучение принципов, пра-
вил, видов  размещения тор-
говых предприятий. Анали-
зирование соблюдения этих 
правил в  городе (или рай-
оне)? 
4Изучение факторов, влия-
ющих на размещение мага-
зинов в городах. 
5Изучение качественных 
показателей состояния тор-
говой сети 

5,6 Основы организа-
ции розничной и 
оптовой торговли 

Лекция Сущность коммерческой работы по 
продаже товаров на предприятиях опто-
вой торговли. Роль и функции оптовой 
торговли в системе хозяйственных от-
ношений. Типы и виды оптовых пред-
приятий.  
Методы оптовой продажи товаров. 
Услуги оптовой торговли: основные и 
дополнительные. Процесс товародви-
жения, управление им. Виды поставок 
товаров, каналы распределения товаров. 
Организация продажи товаров на опто-
вых рынках. Классификация оптовой 
торговли. Организационные формы 
оптовой торговли. Оптовые рынки. 
Оптовые магазины 

2 1Изучение специфики  ра-
боты коммерческих отделов 
оптовых организаций. Сбор  
информации о примерах, 
иллюстрирующий специфи-
ку работы коммерческого 
отдела конкретной органи-
зации. 
2. Составление схемы ос-
новных  и дополнительны-
хуслугах оптовой торговли. 
3. Изучение хозяйственных 
связей с поставщиками, их 
назначение, сущность, по-
рядок формирования и регу-
лирования. Сбор информа-

1 2 1 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
ции охозяйственных связей 
с поставщиками конкретной 
торговой организации. 

7,8 Основы организа-
ции розничной и 
оптовой торговли 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
№1 

Определение уровня специализации 
магазинов 
Расчет показателей эффективного ис-
пользования площади торгового зала: 
коэффициента установочной площади, 
коэффициента демонстрационной пло-
щади и.т.д. 

2 1. Подготовка отчета  о со-
стоянии розничной торговой 
сети в городе 
2. Оформление отчета по 
практической работе 

1 
 

2 1 

9,10 Основы организа-
ции розничной и 
оптовой торговли 

Практическое 
занятие №2 

Экскурсия в розничное торговое пред-
приятие 

2 Оформление отчета по экс-
курсии 

1 
 

  3 

11,12 Основы организа-
ции розничной и 
оптовой торговли 

Практическое 
занятие №3 

Экскурсия в розничное торговое пред-
приятие 

2 Оформление отчета по экс-
курсии 

1   3 

13,14 Организация тор-
гово-
технологического 
процесса на пред-
приятии торговли. 

Лекция Организация торгово-технологического 
процесса предприятия, значение, зада-
чи. Структура торгово-
технологического процесса, содержание 
этапов  

2 1.Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.296-298 
[4],составление тезисов к 
тексту. 
2.Подготовка к письменной 
проверочной работе по теме 
«Организация торгово-
технологического процесса 
на предприятииторговли 

1 2 2 1 

15,16 Организация тор-
гово-
технологического 
процесса на пред-
приятии торговли 

Лекция Приемка товаров. Нормативное регули-
рование приемки товаров. Приемка то-
варов по количеству. Приемка товаров 
по качеству. 

2 1. Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.298-300 
[4],составление тезисов к 
тексту. 
2. сбор материала к практи-

1 2 - 3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
ческой работе  
3.решение ситуационных 
задач, связанных с приемкой 
товаров по количеству и 
качеству 
4. Составление схем органи-
зации и технологии прием-
ки, хранения и отпуска то-
варов на складе 

17,18 Организация тор-
гово технологиче-
ского процесса на 
пред-приятии тор-
говли 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
4 

Приёмка товаров по количеству 2 Документальное оформле-
ние приемки товара по ко-
личеству 

1  2 1 

19,20 Организация тор-
гово технологиче-
ского процесса на 
пред-приятии тор-
говли 

Практическое 
занятие № 5 

Приёмка товаров по качеству 2 Документальное оформле-
ние приемки товара по каче-
ству 

1   3 

21,22 Технология про-
дажи и обслужи-
вание покупателей 

Лекция - семи-
нар 

Правила работы предприятия тор-
говли. Правила продажи отдельных 
видов непродовольственных и про-
довольственных товаров в соответ-
ствии с Правилами торговли 

2 Правила Российской тор-
говли. Составление перечня 
нормативных документов, 
устанавливающих требова-
ния к информационному 
обеспечению торговой дея-
тельности 

1 2 1 2 

23,24 Технология про-
дажи обслужива-
ние покупателей 

Лекция Услуги оптовой и розничной торговли: 
основные и дополнительные  

2 1 Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр. 156-160  [4],  
составление тезисов к тек-
сту. 
2. Подготовка к тестирова-

1 2 1 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
нию по теме « Технология 
продажи и обслуживание 
покупателей» 

25,26 Товарные склады 
в торговле, их 
устройство и пла-
нировка 

Лекция Товарные склады: роль складов в про-
цессе товародвижения, назначение, 
функции. Классификация складов, их 
характеристика. Размещение складов; 
факторы, влияющие на выбор места 
расположения склада. Складское хозяй-
ство, план- схема складского хозяйства. 
Складские здания и сооружения: виды, 
конструктивные элементы, требования, 
предъявляемые к ним.  

2 1. Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.101-105 
[4],составление тезисов к 
тексту. 
2. Разработка схемы клас-
сификации складов и их 
характеристик. 
3. Разработка схемы  «Эта-
пы технологического про-
цесса на складе». 

1 2 1 2 

27,28 Товарные склады 
в торговле, их 
устройство и пла-
нировка 

Лекция Виды складских помещений, их взаи-
мосвязь. Технологическая планировка 
склада. Особенности устройства и пла-
нировки специальных складов. Опреде-
ление потребности в складской площа-
ди и емкости склада, технико-
экономические показатели работы 
склада, эффективность использования 
складов. Современные тенденции в раз-
витии и совершенствовании складского 
хозяйства 

2 1. Изучение факторов, вли-
яющих на размещение скла-
дов. 
2. Разработка  плана-схемы 
складского хозяйства. 
3. Разработка  плана-схемы 
складских помещений скла-
да продовольственных (или 
непродовольственных) то-
варов (по заданию препода-
вателя). 

1 2  3 

Итого за 4 семестр по МДК 01.02 по зочной форме:      11 41 
из них: теоретических занятий     7 - 

практических занятий     4 - 
29,30 Общетеоретиче-

ские сведения кур-
са 
«Мерчандайзинг» 

Лекция  Основные понятия мерчандайзинга. 
Мерчандайзинг: основные цели, задачи 
и 
функции. История возникновения и 

2 1. Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.8-13 [10], 
составление тезисов к тек-

1 2 1 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
развития мерчандайзинга. Классифика-
ция мерчандайзинга 

сту 
 2.Выявить значение мер-
чандайзинга в обеспечение 
конкурентных преимуществ  
предприятия. 

31,32 Система и стан-
дарт мер-
чандайзинга 

Лекция -
семинар 

Сущность системы мерчандайзинга и 
ее элементы.  Должностные обязанно-
сти мерчандайзера.  Структура стан-
дарта мерчандайзинга и основные во-
просы, на которые дает ответы стан-
дарт мерчандайзинга. Общие правила, 
требования и рекомендации по наличию 
и размещению товара в зале для раз-
личных специализаций торговых пред-
приятий, типовые планограммы раз-
мещения торгового оборудования и ти-
повые планограммы выкладки товаров 
с соответствующими комментариями. 
Взаимодействие подразделений, расчет 
и оценка эффективности мероприятий 
по мерчандайзингу. Найм и обучение 
персонала (чаще всего в условиях быст-
рой ротации). Система полевого кон-
троля и система премирования персо-
нала. Функции мерчандайзеров. Виды 
организационных структур отдела 
мерчандайзинга в компании. 

2 1. подгоовка доклада – пре-
зентации на тему: Виды 
организационных структур 
отдела мерчандайзинга в 
компании. 
2. Проработка должност-
ной инструкции мерчандай-
зера 

1 2 - 3 

33,34 Выкладка и пред-
ставление това-
ров в торговых 
точках. Мер-
чандайзинговый 
подход 

Лекция Основные цели использования выкладки 
товаров в магазине. Планограмма. 
Выкладка товаров в торговом зале ма-
га-зина: понятие, назначение. Основные 
принципы и требования мерчандайзинга 
к выкладке товаров в торговом зале. 

2 Ответить на вопросы 
письменно 
1.Цели использования вы-
кладки товаров; 
2. Принципы составления 
планограмм 

1 2 - 3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
Вы-кладка с учетом психологических 
особен-ностей посетителя торгового 
зала и адекватно распределению позна-
ватель-ного ресурса посетителя по 
мере движе-ния по торговому залу и 
ознакомления с товарами. 

35,36 Выкладка и пред-
ставление това-
ров в торговых 
точках. Мер-
чандайзинговый 
подход 

Практическая 
работа №6 

Мерчандайзинговый подход к выкладке 
товаров в магазине. (работа в малых 
группах) 

2 Подготовка защиты про-
екта Мерчандайзинговый 
подход к выкладке товаров в 
магазин 

1  - 3 

37,38 Модели поведения 
потребителей в 
технологиях мер-
чандайзинга 

Лекция Поведение потребителя в процессе 
принятия решения о покупке. Типы про-
цессов принятия решения о покупке. 
Влияние уровня вовлеченности в покуп-
ку на оценку вариантов и покупку. Мо-
дель мотивированных действий 
«Фишбейна и Айзека» и модель повтор-
ной покупки «Эренберга и Гудхарта». 
Использование моделей вовлеченности в 
покупку для определения статуса и 
распределение ролей товаров (марок) в 
технологиях мерчандайзинга. Использо-
вание модели поведения потребителей 
для предсказания и формирования их 
поведения в торговом зале магазина. 
Влияние мерчандайзинга на формирова-
ние поведения посетителя торгового 
предприятия на отдельных этапах 
принятия решения о покупке. Поведение 
потребителя при выборе места покуп-
ки и определении предпосылок для по-

2 1. Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр. 58-61  
[9],составление тезисов к 
тексту. 
2. Подготовка к тестиро-
ванию по темам «Психоло-
гия познавательных процес-
сов в изучении и управлении 
поведением посетителей 
торгового предприятия», 
«Модели поведения потре-
бителей в технологиях мер-
чандайзинга» 

1 2 - 3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
сещения магазина. 

39,40 Распределение 
площади торгово-
го зала и регулиро-
вание покупатель-
ских потоков 

Лекция Значение рационального распределения 
торгового зала и правильного размеще-
ния оборудования, товаров, узлов рас-
чета для формирования маршрутов 
движения. Основные факторы природ-
ной системы человека, влияющие на 
распределение торгового зала на зоны 
по посещаемости посетителей. Зоны 
торгового зала: холодная, горячая, их 
краткая характеристика. Причины 
возникновения «холодных зон», методы 
предупреждения их образования. Изу-
чение поведения посетителей торгово-
го зала и формирование маршрутов их 
движения на основе технологий мер-
чандайзинга. Методы превышения «хо-
лодных зон» в «горячие зоны». 

2 1. Составление схемы ос-
новных факторов природной 
системы человека, влияю-
щие на распределение тор-
гового зала на зоны по по-
сещаемости посетителей. 
2.Выявление причин возник-
новения холодных зон и ме-
тодов предупреждения их 
образования. 
3. Изучение поведения посе-
тителей торгового зала и 
формирование маршрутов 
их движения с использова-
нием технологий мер-
чандайзинга. 
4. Разработка схем марш-
рутов движения посетите-
лей торгового зала супер-
маркета «Продукты». 

1 2  1 2 

41,42 Распределение 
торгового зала 
магазина на зоны 
адекватно пове-
дению посетителя 

Лек-
ция_презентац
ия 

Традиционный и мерчандайзинговый 
подходы к распределению торгового 
зала на зоны. Факторы, влияющие на 
поведение посетителей в торговом за-
ле. Характеристика основных состоя-
ний поведения посетителей и последо-
вательность их чередования во время 
движения посетителей по торговому 
залу. Распределение площади торгового 
зала на зоны адекватно поведению по-
сетителя 

2 1. Составление схемы 
«Факторы, влияющие на 
поведение посетителей в 
торговом зале». 
2. Составление схемы 
«Мерчандайзинговая клас-
сификация товаров». 
3. Сравнение традиционной 
и мерчандайзинговой клас-
сификации розничных тор-
говых организаций. 

1 2 1  2 

43,44 Мерчандайзинго- Лекция Традиционная маркетинговая класси- 2 1. Проработка конспектов 1 2 - 3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
вая классификация 
товаров и торго-
вых предприятий. 

фикация товаров и торговых предпри-
ятий. Требования к мерчандайзинговой 
классификации товаров. Мерчандайзин-
говая классификация товаров по по-
требительским мотивам, статусу и 
роли товара в мерчандайзинговом про-
цессе. Традиционные классификации 
розничных торговых предприятий. Тре-
бования к мерчандайзинговой класси-
фикации розничных торговых предпри-
ятий. Классификация магазинов по по-
требительскому мотиву их посещения 

лекций,  литературных ис-
точников стр.84-86 
[9],составление тезисов к 
тексту. 
2. Составить схему «Фак-
торы, влияющие на импуль-
сивность марки товара». 

45,46 Метод импульсив-
ных покупок. 

Лекция Поведенческие составляющие метода 
импульсивных покупок. Классификация 
товаров на основе потребительского 
мотива. Формирование секций (отде-
лов) адекватно поведению посетителей 
торгового зала. Размещение товаров 
адекватно потребительскому мотиву и 
характеристик состояний поведения 
при движении по торговому залу. Оцен-
ка степени и динамики импульсивности 
товаров: коэффициент импульсивно-
сти марки; сила импульса марки. При-
менение метода «До и после» при опре-
делении доли импульсивных покупок в 
общем объеме продаж. Факторы, вли-
яющие на импульсивность марки: поку-
пательная способность, потребитель-
ские предпочтения, география продаж, 
стадия жизненного цикла товара и 
другие 

2 1.  Выявите возможность 
применения метода «До и 
после» при определении им-
пульсивности покупок. 

1 2 1 2 

47,48 Метод импуль- Практиче-ское Изучение метода импульсивных покупок 2 1. Проработка конспектов 1  2 1 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
сивных покупок. занятие № 7 на основе принципов мерчандайзинга. 

Расчет показателей импульсивных по-
купок 

лекций,  литературных ис-
точников стр.84-86 [9], 
составление тезисов к тек-
сту. 
2. Составить схему «Фак-
торы, влияющие на импуль-
сивность марки товара 

49,50 Продажа товаров 
по «Методу АВС» 

Лекция  Сущность и особенности продажи то-
варов по «Методу АВС». Формирование 
групп товаров «А», «В», и «С» по об-
щим признакам. Выделение потенци-
ально «холодных зон» и «горячих зон». 
Определение границ отделов и разме-
щение товаров адекватно их статусу и 
роли выполняемой в мерчандайзинговом 
процессе. 

2 1. Проработка конспектов 
лекций, литературных ис-
точников стр.96 - 99 
[9],составление тезисов к 
тексту 
2. Рассмотреть возмож-
ность комплексного приме-
нения методов импульсив-
ных продаж и АВС. Ука-
зать в каких предприятиях 
розничной торговли этот 
метод целесообразно при-
менять 

1 2 -  3 

51,52 Методов прода-
жи товаров в 
технологиях мер-
чандайзинга 

Практическое 
занятие № 8 

Применение в технологиях мер-
чандайзинга продажи товаров по «Ме-
тоду АВС» 

2 1. Выявить распределение 
функций между предприя-
тиями при кустовом раз-
мещении магазинов. 
2. Оформление отчета по 
практической работе 
3.Подготовка к тестирова-
нию по теме « Продажа 
товаров по «Методу АВС», 
«Комбинированные методы 
продажи» 

1   2 1 

53,54 Комбинированные 
методы продажи. 

Лекция Особенности применения технологий 
мерчандайзинга в павильонах, мелко-

2 1. Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-

1 2 1 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
розничной торговли. точников стр.99-101 

[9],составление тезисов к 
тексту 
2. Проанализировать эф-
фективность отделов в 
магазине, в котором Вы 
делаете покупки или прохо-
дили практику 

55,56 Методов продажи 
товаров в техно-
логиях мер-
чандайзинга 

Практическое 
занятие № 9 

Применение комбинированных методов 
продажи товаров в технологиях мер-
чандайзинга 
Анализ показателей деятельности от-
дела (секции) и оптимизация их разме-
щения в торговом зале на основе прин-
ципов мерчандайзинга 

2 1. Оформление отчета по 
практической работе 
2. Выбрать наиболее опти-
мальное размещение в про-
довольственном магазине 
отделов: плоды и овощи; 
хлеб; мясная гастрономия; 
молочные товары; алко-
гольные и слабоалкогольные 
напитки. Ответ аргумен-
тировать. 

1  - 3 

57,58 Методов продажи 
товаров в техно-
логиях мер-
чандайзинга 

Практическое 
занятие № 10 

Применение комбинированных методов 
продажи товаров в технологиях мер-
чандайзинга 
Анализ показателей деятельности от-
дела (секции) и оптимизация их разме-
щения в торговом зале на основе прин-
ципов мерчандайзинга 

2 1. Оформление отчета по 
практической работе 
2. Выбрать наиболее опти-
мальное размещение в про-
довольственном магазине 
отделов: плоды и овощи; 
хлеб; мясная гастрономия; 
молочные товары; алко-
гольные и слабоалкогольные 
напитки. Ответ аргумен-
тировать. 

1  
 

3 

59,60 Анализ привлека-
тельности и вы-
бор оптимального 

Лекция Значение анализа привлекательности и 
места размещения отдела. Показатели 
анализа эффективности размещения 

2 1. Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.99-101 

1 2 1 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
варианта разме-
щения отдела 

отдела: коэффициент подхода к отде-
лу; коэффициент покупки коэффициент 
привлекательности. Выбор наиболее 
оптимального размещения отдела. 
Установка оборудования и формирова-
ние характера движения посетителей. 
Мерчандайзинговый подход к выбору 
оборудования для торгового зала. Пра-
вила размещения оборудования в соот-
ветствии с технологиями мер-
чандайзинга. Сравнительная характе-
ристика традиционных и мер-
чандайзинговых типов планировки тор-
гового зала и размещения оборудования 

[9],составление тезисов к 
тексту 
2. Проанализировать эф-
фективность отделов в 
магазине, в котором Вы 
делаете покупки или прохо-
дили практику. 

51,62 Анализ влияния 
технологий мер-
чандайзингана 
эффективность 
деятельности 
предприятия 

Лекция Анализ влияния технологий мер-
чандайзинга на эффективность дея-
тельности предприятия в целом, рабо-
ты товарного отдела, секции и иных 
подразделений, связанных с обслужива-
нием покупателей. Оценка влияния 
структуры ассортимента на показа-
тели эффективности внедрения мер-
чандайзинговых технологий в деятель-
ность предприятия, товарного отдела 
и ряда. 

2 Подготовка отчета по те-
ме «Влияние технологий 
мерчандайзинга на эффек-
тивность работы: торго-
вого предприятия в целом» с 
использованием ИКТ. Под-
готовка к итоговому заня-
тию по МДК 01.02 

1 2   

63,64 Технологии мер-
чендайзинга при 
выкладке товаров  

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
№11 

Применение мерчандайзинговых техно-
логий при выкладке товаров в торговом 
зале магазина 

2 1. Подготовка отчета по 
теме «Мерчандайзинговые 
приемы представления то-
вара» с использованием ИКТ 
2.  Оформление отчета по 
практической работе 

1  2 1 

65,66 Технологии мер-
чендайзинга  

Практическое 
занятие № 12 

Выездное практическое занятие на ба-
зе современного розничного торгового 

2 Подготовка проекта Со-
временные технологии мер-

1  - 3 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
(Экскурсия) предприятия с передовой технологией 

мерчандайзинга 
чендайзинга 

67,68 Технологии мер-
чендайзинга 

Практическое 
занятие № 13 
(Экскурсия) 

Выездное практическое занятие на ба-
зе современного розничного торгового 
предприятия с передовой технологией 
мерчандайзинга 

2 Подготовка проекта Со-
временные технологии мер-
чендайзинга 

1   3 

69,70 Итоговое занятие 
по разделу 

Урок контроля 
ЗУН 

Тестирование, защита проекта 2 Подготовка к тестирова-
нию 

1 2 - 3 

Итого за 4 семестр по МДК 01.02 по очной форме:  70  35    
из них: теоретических занятий 44      

практических занятий 26      
Итого за 45семестр по МДК 01.02 по за очной форме:      11 42 

из них: теоретических занятий     5  
практических занятий     4  

Практическая подготовка в виде практической работы     2  
МДК 01.03 Техническое оснащение торговых организаций и охрана труда 90   30     9  81 
Раздел 2. Организация и регулирование торгово-технологического процесса в 
розничных и оптовых организациях 

      

1,2 Введение.  Лекция Цели, задачи и предмет МДК 01. 03., 
его значение для подготовки специали-
стов торговли, порядок изучения МДК, 
связь с другими дисциплинами и МДК. 
Основные направления научно-
технического прогресса в современной 
торговле. Обеспечение безопасности 
оборудования, в том числе экологиче-
ской (снижение уровня шума, загряз-
ненности и др.), комплексность автома-
тизации торгово-технологического про-
цесса. Роль технического оснащения в 
улучшении культуры обслуживания, 
повышении производительности труда 

2 1.Определение предмета, 
цели и задачи  МДК 01. 03 
2. Подготовка докладов на 
темы: «Основные направле-
ния научно-технического 
прогресса в современной 
торговле» 
2. Роль технического осна-
щения в улучшении культу-
ры обслуживания, повыше-
нии производительности 
труда работников торговых 
организаций 
1.Проработка конспектов 

1 1 2 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
работников торговых организаций и 
увеличении прибыли при экономии 
трудовых и материальных затрат. Клас-
сификация торгового оборудования по 
обобщающим признакам и функцио-
нальному назначению. 

лекций,  литературных ис-
точников стр. 9-15 
[7],составление тезисов к 
тексту. 
3.Изучить цели, задачи и 
предмет учебной дисципли-
ны. Для чего менеджерам по 
продаже необходимо знать 
технологическое оборудо-
вание торговых организа-
ций? 
5.Разработать схему клас-
сификации торгового обо-
рудования по обобщающим 
признакам и функциональ-
ному назначению. 

3,4 Мебель для торго-
вых организаций 

Лекция-
презентация 

Мебель для торговых организаций: 
назначение и классификация. Типиза-
ция и унификация мебели. Требования, 
предъявляемые к мебели для торговых 
организаций. 
Мебель торговых залов магазинов, ад-
министративно-бытовых и подсобных 
помещений, складов торговых органи-
заций: типы, назначение, особенности 
устройства и применения. Новые пер-
спективные направления совершенство-
вания торговой мебели по конструкции, 
дизайну, функциональному назначе-
нию. 
Торговый инвентарь Торговый инвен-
тарь: понятие, назначение и классифи-
кация. Требования, предъявляемые к 

2 1.Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр. 5-14 
[8],составление тезисов к 
тексту. 
2.Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.325-327 
[7],составление тезисов к 
тексту. 
3.Укажите назначение тор-
говой мебели. 
4.Дать характеристику тор-
говой мебели разных видов 
и типов по назначению, осо-
бенностям устройства и 
применения. 

1 2  2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
торговому инвентарю. Виды, назначе-
ние и особенности устройства отдель-
ных видов инвентаря для торговых ор-
ганизаций. 

5,6 Мебель для торго-
вых организаций 

Практическая 
работа №1 

Изучение основных видов торговой ме-
бели 

2 1.Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.14-15  
[8],составление тезисов к 
тексту. 
2.Разработать схему клас-
сификации торговой мебели. 
3.Оформление отчета по 
практической работе 

1   2 

7,8 Мебель для торго-
вых организаций 

Практическая 
работа №2 

Оснащение торговых организаций ме-
белью и инвентарем 

2 1. Рассмотреть требова-
ния, предъявляемые к мебели 
2. Дать определение поня-
тия «торговый инвентарь» 
и укажите его назначение. 
3.Оформление отчета по 
практической работе 

1   2 

9,10 Торговый инвен-
тарь 

Практическая 
работа №3 

Изучение основных видов торгового 
инвентаря 

2 1.Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.309-320 
[7],составление тезисов к 
тексту. 
2.Дать определение поня-
тий «типизация» и «унифи-
кация мебели». В чем их 
общность и различия? 
4.Указать основные пер-
спективные направления 
совершенствования торго-
вой мебели 

1   2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
5.Оформление отчета по 
практической работе 

11,12 Торговый инвен-
тарь 

Практическая 
работа №4 

Изучение основных видов торгового 
инвентаря 

2 1.Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.332-340  
[7],составление тезисов к 
тексту. 
2. Разработать схему клас-
сификации инвентаря 
3. Оформление отчета по 
практической работе 

1   2 

13,14 Эксплуатация ве-
соизмерительного 
оборудования 

Лекция Классификация весоизмерительного 
оборудования и требования к весам. 
Устройство и правила эксплуатации 
весоизмерительного оборудования. 
Государственный метрологический 
контроль средств измерения. Техниче-
ское обеспечение весоизмерительного 
оборудования. 

2 1. Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.23-28 [8], со-
ставление тезисов к тексту.  
2. Рассмотреть понятие и 
назначение измерительного 
оборудования. 
3. Разработать схему клас-
сификации измерительного 
оборудования. 
4. Указать правила эксплуа-
тации измерительного обо-
рудования. 

1 2 2 1 

15,16 Эксплуатация ве-
соизмерительного 
оборудования 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
№5 

Изучение основных типов весов 2 1.Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.29-35  [8], со-
ставление тезисов к тексту.  
2.Разобрать требования, 
предъявляемые к измери-
тельному оборудованию. 
3.Для каких видов измери-
тельного оборудования про-

1   2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
водится поверка и для чего? 
4.Проверить с использова-
нием простейших приемов 
правильность диапазона 
показаний весов, мер длины 
и объема. 
5.Оформление отчета по 
практической работе 

17,18 Государственный 
метрологический 
контроль за сред-
ствами измере-
ний. Техническое 
обслуживание 
измерительного 
оборудования 

Лекция - семи-
нар 

Правовая база метрологического обес-
печения измерительного оборудования. 
Государственный метрологический 
контроль за средствами измерений: 
сфера применения, правовая база, поря-
док проведения. Поверка измерительно-
го оборудования: способы подтвер-
ждения соответствия. Техническое 
обслуживание весоизмерительного 
оборудования: 

2 1.Изучить правовую базу 
метрологического обеспече-
ния измерительного обору-
дования. 
2.Выявить, какое измери-
тельное оборудование под-
лежит поверке. 
3.Указать способы под-
тверждения соответствия, 
применяемые при поверке 
оборудования. 
4.Рассмотреть порядок 
технического обслуживания 
весоизмерительного обору-
дования и отра-зите после-
довательность операций в 
виде схемы. 

1 2  2 

19,20 Фасовочно-
упаковочное обо-
рудование. 

Лекция - пре-
зентация 

Классификация, виды и типы фасовоч-
но-упаковочного оборудования. Прави-
ла эксплуатации, техника безопасности. 
Оборудование для маркирования упа-
кованных товаров и печати этикеток со 
штриховым кодом. Выбор типов и ре-
комендательные нормы оснащения фа-
совочно-упаковочным оборудованием 

2 1.Дать определение понятия 
«фасовочно-упаковочное 
оборудование» и указать  
его назначение. 
2.Разработать схему клас-
сификации фасовочно-
упаковочного оборудования. 
3.Сравнить разные виды 

1 2  2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
торговых организаций оборудования по назначе-

нию, устройству, техниче-
ским характеристикам и 
правилам эксплуатации. 
4.Рассмотреть оборудование 
для маркирования и считы-
вания штрих-кодов. 
5.Выбрать типы фасовочно-
упаковочного оборудования 
для: а) супермаркета торго-
вой площадью 700 м2; б) 
гипермаркета торговой 
площадью 5000 м2. Ответ 
обоснуйте с учетом реко-
мендательных норм 

21,22 Измельчительно-
режущее оборудо-
вание 

Лекция- пре-
зентация 

Классификация измельчительно-
режущего оборудования. Машины для 
нарезания, распиливания и измельчения 
продуктов 

2 1.Проработка конспектов 
лекций, литературных ис-
точников стр.96-100\ [5], 
составление тезисов к тек-
сту.  
2.Указать назначение изме-
рительно-режущего обору-
дования. 
3.Разработать схему клас-
сификации этого оборудо-
вания. 
4.Сравнить разные типы 
режущих и измельчитель-
ных машин по назначению, 
устройству, техническим 
характеристикам. 
5.Составить схему операций 
при эксплуатации измери-

1 2  2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
тельно-режущего оборудо-
вания. 
6.Установить опасности и 
риски, возникающие при 
работе с измерительно-
режущим оборудованием 

23.24 Подъемно-
транспортное обо-
рудование. 

Лекция Назначение и классификация подъемно-
транспортного оборудования. Виды и 
устройство подъемно-транспортного 
оборудования. Техникабезопасности-
приэксплуатацииподъемнотранспортно-
гооборудования. Выбор подъемно-
транспортного оборудования.. 

2 1.Проработка конспектов 
лекций,  литературных ис-
точников стр.34-45  [5], со-
ставление тезисов к тексту. 
2.Указать назначение подъ-
емно-транспортного и убо-
рочного оборудования. 
3.Разработать схему клас-
сификации этого оборудо-
вания. 
4.Сравнить разные типы 
подъемно-транспортных и 
уборочных машин по назна-
чению, устрой-ству, техни-
ческим характеристикам. 
5.Составить схему операций 
при эксплуатации подъем-
но-транспортного и убороч-
ного оборудования. 
6.Установить опасности и 
риски, возникающие при 
работе с подъемно-
транспортным и убороч-
ным оборудованием. 
7.Сравнить разные виды 
уборочной техники по 
назначению, техническим 

1 2  2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
характеристикам и правилам 
эксплуатации 

25,26 Холодильное обо-
рудование. 
 
 
Оборудование для 
приготовления и 
продажи напит-
ков: 

Лекция Назначение и классификация торгового 
холодильного оборудования. Виды и 
устройство торгового холодильного 
оборудования. Правилаэксплуатации-
торговогохолодильногооборудова-
нияисоблюдениебезопасностиприего-
эксплуатации. 
Назначение, классификация, типы, 
устройство, техническая характери-
стика, правила эксплуатации. Оборудо-
вание для продажи напитков в алюми-
ниевых банках: типы, устройство, 
техническая характеристика, правиле 
эксплуатации. Критерии выбора типов 
оборудования для приготовления и про-
дажи напитков при оснащении торго-
вых организаций 

2 1.Проработка конспектов 
лекций, литературных ис-
точников стр.167-169 [7], 
составление тезисов к тек-
сту 
2.Сравнить виды машинного 
и без машинного охлажде-
ния. 
3. Выбрать типы холодиль-
ного оборудования для: а) 
продовольственного рыбно-
го магазина с торговой пло-
щадью 300 м2, б) для мага-
зина «Молоко» - площадью 
100 м2. Ответ обоснуйте. 
4.Подготовка к тестирова-
нию по теме 
1.Проработка конспектов 
лекций, литературных ис-
точников стр.169-175 [5], 
составление тезисов к тек-
сту. 
2.Разработать схему клас-
сификации оборудования. 
3.Сравнить разные типы 
оборудования для приготов-
ления и продажи напитков 
по назначению, устройству, 
техническим характеристи-
кам. 
4.Установить критерии вы-

1 2  6 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
бора типов оборудования 
для приготовления и прода-
жи напитков 

27,28 Нормативные ак-
ты, рекламенти-
рующие работу 
ККМ 

Практическая 
работа № 6 

Изучение ФЗ от 22мая 2003г. № 54 «О 
применении контрольно-кассовой тех-
ники при-осуществлении наличных де-
нежных расчетов и расчетов с исполь-
зованием платежных карт 

2 Изучить правовое регул 
рование эксплуатации ККТ. 

Указать требования, предъяв-
ляемые к ККТ.  
3.Оформление отчета по 
практической работе 

1   8 

29;30 Типовых правил 
эксплуатации 
ККМ при осу-
ществлении де-
нежных расчетов с 
населением 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
№7 

Изучение типовых правил эксплуатации 
ККМ при осуществлении денежных 
расчетов с населением 

2 1. Проработка конспектов 
лекций, литературных ис-
точников стр.243-245  [5], 
составление тезисов к тек-
сту 
2. Оформить кассовую до-
кументацию. 
3. Произвести учет кассовых 
операций 
4. Оформление отчета по 
практической работе 

1   8 

31,32 Система защиты 
товаров 

Лекция Система защиты товаров в торговых 
организациях: назначение и классифи-
кация, их виды, устройство, техниче-
ские характеристики, эксплуатация. 
Деактиваторы и магнитные съемники: 
виды и назначение. Теленаблюдение, 
мониторы, системы видеонаблюдения 
для крупных торговых организаций. 
Оборудование для штрих-кодовых тех-
нологий: сканеры (складские, для ККМ и 
т. п. ), принтеры для штрих-кодов, 
назначение, типы, эксплуатация 

2 1.Проработка конспектов 
лекций, литературных ис-
точников стр.235-238 [5], 
составление тезисов к тек-
сту. 
2.Составить развернутую 
схему классификации си-
стем защиты товаров 

1 2  4 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
33,34 Техническое обес-

печение торговых 
организаций. 

Лекция Техническое обеспечение торговых ор-
ганизаций. Закон о техническом регу-
лировании. Состояние рынка торгово-
технологического оборудования. Си-
стемы защиты товаров.  

2 1.Сравнить разные виды 
оборудования и приспособ-
лений по защите товаров в 
зависимости от назначения, 
технических характеристик, 
эксплуатации. 
2.Дать сравнительную ха-
рактеристику оборудования 
для штрих-кодовых техно-
логий 

1 2  4 

35,36 Нормативно-
правовая база 
охраны труда.  
Обеспечение 
охраны труда. Ор-
ганизация охраны 
труда в организа-
циях 

Лекция - пре-
зентация 

Основные понятия в области охраны 
труда. Роль знаний по охране труда в 
профессиональной деятельности. 
Нормативно-правовая база охраны тру-
да: понятия, назначение. Федеральные 
законы в области охраны труда: Кон-
ституция Российской Федерации, Тру-
довой Кодекс Российской Федерации 
(гл. 33-36) Основные нормы, регламен-
тируемые этими законами, сфера их 
применения. Ответственность юридиче-
ских и физических лиц за нарушение 
действующего законодательства в обла-
сти охраны труда. 

2 1.Изучить службы охраны 
труда в организациях, в том 
числе торговых. 
2.Изучить обязанности ра-
ботодателя по обеспечению 
безопасности условий труда 
и его охраны. 
3.Изучить обязанности ра-
ботников по соблюдению 
норм и правил по охране 
труда. 

1 2 1 4 

37,38 Нормативно-
правовая база 
охраны труда 

Практическая 
работа № 8 

Изучение федеральных законов в обла-
сти охраны труда. 

2 1.Выявить основания для 
создания и заключения дого-
воров со сторонними орга-
низациями и специалистами, 
оказывающими услуги по 
охране труда. 
2.Указать, как осуществля-
ется обучение и профессио-
нальная подготовка персо-

1   2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
нала в области охраны тру-
да. 
3.Оформление отчета по 
практической работе 

39,40 Нормативно-
правовая база 
охраны труда 

Практическая 
работа № 9 

Изучение федеральных законов в обла-
сти охраны труда. 

2 1.Составьте планы прове-
дения вводного, первичного, 
повторного, внепланового и 
целевого инструктажа по 
охране труда. 
2.Оформление отчета по 
практической работе 

1   2 

41,42 Производствен-
ный травматизм и 
профессиональные 
заболевания 

Лекция Производственный травматизм и про-
фессиональные заболевания: понятие, 
причины и их анализ. Первая помощь 
при механических травмах (переломах, 
вывихах, ушибах и т. д.)при термиче-
ских поражениях (холодильными аген-
тами, ожогах) и др. Основные меропри-
ятия по предупреждению травматизма и 
профессиональных заболеваний. 
Несчастные случаи на производстве: 
понятие, классификация. Порядок рас-
следования, документального оформле-
ния и учета несчастных случаев в орга-
низациях. Порядок возмещения работо-
дателем вреда, причиненного здоровью 
работника в связи с несчастным случа-
ем. 

2 1.Составить схему последо-
вательности операций ока-
зания первой помощи при 
механических и термиче-
ских травмах. 
2.Дать определение понятия 
«несчастный случай» и ука-
зать примеры этих случаев. 

1 2 1 2 

43,44 Производствен-
ный травматизм 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 
№ 10 

Оказание первой доврачебной помощи. 2 1.Составить схему последо-
вательности операций ока-
зания первой помощи при 
механических и термиче-
ских травмах. 

1  2 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
2.Дать определение понятия 
«несчастный случай» и ука-
зать примеры этих случаев. 

45,46 Производствен-
ный травматизм 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
11 

Оказание первой доврачебной помощи. 2 1. Разработать схему клас-
сификации несчастных слу-
чаев. 
2. Оформление отчета по 
практической работе 

1   2 

47,48 Условия труда и 
их влияние на ор-
ганизм человека.  
Вредные произ-
водственные фак-
торы 

Лекция Основные понятия: условия труда, про-
изводственная санитария. 
Правовая база: ФЗ "О санитарно-
эпидемиологическом благополучии 
населения" (ст. 14, 20. 22, 24-27). 
Факторы, влияющие на условия труда в 
предприятиях. Санитарные нормы 
условий труда. Влияние условий труда 
на организм человека. Мероприятия по 
поддержанию установленных норм. 

2 1.Выявить влияние условий 
труда на организм человека. 

Разработать схему классифи-
кации вредных производ-
ственных факторов. 
3.Составить перечень при-
боров для контроля и 
средств защиты от вредных 
производственных факто-
ров. 

1 2 1 2 

49,50 Электробезопас-
ность 

Практическая 
работа № 12 

Организация рабочих мест с соблюде-
нием правил электробезопасности и 
оказание первой помощи при пораже-
нии электротоком 

2 1.Сравнить разные виды 
индивидуальных и коллек-
тивных средств защиты от 
поражения электрическим 
током по назначению, сро-
кам проверки, правилам 
хранения и эксплуатации. 
2.Оформление отчета по 
практической работе 

1   4 

51,52 Электробезопас-
ность 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы № 
13 

Организация рабочих мест с соблюде-
нием правил электробезопасности и 
оказание первой помощи при пораже-
нии электротоком 

2 1.Составить схему последо-
вательности операций ока-
зания первой помощи при 
поражении человека элек-
трическим током. 

1   2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
2.Оформление отчета по 
практической работе 

53,54 Пожарная без-
опасность 

Лекция Пожарная безопасность Пожарная без-
опасность: понятие, последствия ее не-
соблюдения. Правовая база: ФЗ "О по-
жарной безопасности". Технический 
регламент о пожарной безопасности, 
стандарты ССБТ, правила и инструкции 
по пожарной безопасности. Организа-
ция пожарной охраны на предприятиях. 
Пожарная безопасность зданий и со-
оружений (СНиП 21-01-97). Обязанно-
сти и ответственность должностных лиц 
за обеспечение пожарной безопасности 
в предприятиях торговли. 

2 1.Дать определение понятия 
«пожарная безопасность» и 
указать последствия её не-
соблюдения. 
2. Разработать план дей-
ствий администрации и ра-
ботников предприятий при 
возникновении пожаров. 

1 2  2 

55,56 Пожарная без-
опасность 

Лекция Изучение устройства и овладения при-
емами эксплуатации средств тушения 
пожаров, пожарной сигнализации и 
связи 

2 Составить схему средств и 
способов тушения пожаров. 
2.Сравнить разные типы 
огнетушителей и видов по-
жарного инвентаря по 
назначению, принципам дей-
ствия, правилам хранения и 
применения. 
3.Оформление отчета по 
практической работе 

1 2  2 

57,58 Требования без-
опасности при 
эксплуатации обо-
рудования 

Лекция Общие требования безопасности, 
предъявляемые к торгово- технологиче-
скому оборудованию. Опасные зоны 
торгового оборудования: понятие, сред-
ства индивидуальной и коллективной 
зашиты. 

2 1.Составить схему с указа-
нием опасных зон торгового 
оборудования и средств ин-
дивидуальной и коллектив-
ной защиты.  
2.Выявить специфические 
требования безопасности 
при эксплуатации разных 

1 2  2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
типов торгово-
технологического оборудо-
вания. 

59,60 Контрольная ра-
бота 

Практическая 
работа №14 

Урок контроля ЗУН 2 Подготовка к контрольной 
работе 

1 2   

Итого за 4 семестр по МДК 01.03 по очной форме и заочной:  60  30  9 81 
из них: теоретических занятий 32    5  

практических занятий 18    2  
Практическая подготовка в виде практической работы 10    2  

МДК 01.04 Обеспечение закупок для государственных, муниципальных и корпо-
ративных нужд (4-й семестр) 

56 0 28 0 9 75 

Раздел 3 ПМ Обеспечение закупок для государственных, муниципальных и кор-
поративных нужд 

        

1, 2 Основы кон-
трактной систе-
мы 

Лекция, пре-
зентация 

Основные положения. 
Принципы контрактной системы 

2 Проработка конспекта лек-
ции.  
Подготовить презентации 
о значении своевременной 
закупке необходимого иму-
щества для государствен-
ных, муниципальных и кор-
поративных нужд 

1 1 - 2 

3, 4 Правовая база 
регламентирую-
щая, вопросы за-
купок товаров, 
работ, услуг для 
обеспечения госу-
дарственных и 
муниципальных 
нужд 

Лекция-беседа Основы законодательства по кон-
трактной системе.  
Структура и сфера действия Закона о 
контрактной системе 
Подзаконные акты по Закону о кон-
трактной системе 

2 Отчет по результатам по-
иска информации с исполь-
зованием Интернет – ре-
сурсов по теме «Законы о 
контрактной системе»  

1 1 1 4 

5, 6 Работа с ре-
естром контрак-

Практическая 
работа 1  

Провести анализ реестров, дать оцен-
ку их роли в развитии государственных 

2 Оформление отчета по 
практической работе 

1  - 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
тов, заключённых 
заказчиками. 
Работа с ре-
естром недобро-
совестных по-
ставщиков. 

закупок 

7, 8 Единая информа-
ционная система 
и информацион-
ные системы в 
сфере закупок 
 

Лекция -
презентация 

Работа единой информационной си-
стемы и информационные системы в 
сфере закупок 
 

2 Подготовка доклада по те-
ме «Работа официального 
сайта государственных и 
муниципальных закупок Рос-
сийской Федерации» 
 

1 2 1 2 

9, 10 Реестр недобро-
совестных по-
ставщиков 
Электронный до-
кументооборот в 
контрактной си-
стеме в сфере 
закупок 

Лекция -
презентация 

Позиционирование в структуре управ-
ления государственными (муниципаль-
ными) закупками федеральных органов 
исполнительной власти, органов госу-
дарственной власти субъектов Россий-
ской Федерации и органов местного 
самоуправления. Содержание и задачи 
информационного обеспечения кон-
трактной системы в сфере закупок. 

2 Составление отчета по 
теме «Электронный доку-
ментооборот в контракт-
ной системе в сфере заку-
пок» 

1 2 1 4 

11, 
12 

Участники заку-
пок. Заявки на 
участие в покупке 

Лекция-беседа Статус участника закупки. Требования 
к участникам закупки. 

2 Проработка конспекта лек-
ции. 

1 2 - 4 

13, 
14 

Определение ста-
туса участника  
закупки 

Практическая 
работа 2 

Определение статуса участника  за-
купки 

2 Оформление отчета по 
практической работе 

1  - 2 

15, 
16 

Правила оценки 
заявок 

Лекция-беседа Правила оценки заявок 2 Проработка конспектов 
лекций. 

1 2 1 2 

17, 
18 

Составление за-
явок на участие в 
закупках по инди-

Практическая 
работа 3  

Составление заявок на участие в закуп-
ках по индивидуальным заданиям 

2 Оформление заявки на уча-
стие в закупках по индиви-
дуальным заданиям в элек-

1  1 2 



 

58 
 

№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
видуальным зада-
ниям 

тронном виде 

19, 
20 

Комиссия по осу-
ществлению заку-
пок 

Лекция, пре-
зентация 

Общие положения и порядок деятель-
ности комиссии по осуществлению за-
купок 

2 Проработка конспектов 
лекций, литературных ис-
точников. 

1 2  2 

21, 
22 

Функции конкурс-
ной комиссии 

Лекция, пре-
зентация 

Функции конкурсной комиссии 2 Составить конспект и под-
готовить презентацию на 
тему «Преференции в си-
стеме закупок» 

1 2 1 4 

23, 
24 

Функции аукцион-
ной комиссии 
Функции котиро-
вочной комиссии 

Лекция, пре-
зентация 

Функции аукционной комиссии 
Функции котировочной комиссии 

2 Составить конспект и под-
готовить презентацию на 
тему «Применение нацио-
нального режима при осу-
ществлении закупок» 

1 2 - 4 

25, 
26 

Индивидуальные 
задания на оценку 
заявок и разра-
ботке предложе-
ний по заявкам 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 4 

Индивидуальные задания на оценку за-
явок и разработке предложений по за-
явкам 

2 Оформление отчета по 
практической работе в 
электронном виде. 

1  1 2 

27, 
28 

Функции комиссии 
по рассмотрению 
заявок на участие 
в запросе предло-
жений и оконча-
тельных предло-
жений 

Лекция, пре-
зентация 

Функции комиссии по рассмотрению 
заявок на участие в запросе предложе-
ний и окончательных предложений 

2 Подготовить сообщения на 
тему «Специализированные 
организации. эксперты и 
экспертные организации» 

1 2 1 4 

29, 
30 

Планирование за-
купок 

Лекция -
презентация 

Правовое регулирование планирования 
закупок Обоснование и нормирование 
закупок 

2 Ситуационные задания на 
обоснование нормирования 
закупок 

1 2 - 4 

31, 
32 

Правовые основы 
определения и 
обоснования 

Лекция, беседа Правовые основы определения и обос-
нования начальной (максимальной) це-
ны контракта 

2 Используя индивидуальные 
задания разработать план 
закупок 

1 2 - 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
начальной (макси-
мальной) цены 
контракта 

33, 
34 

Методы опреде-
ления и обоснова-
ния начальной 
(максимальной) 
цены контракта 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 5 

Расчёт начальной (максимальной) цены 
контракта разными методами 

2 Оформление отчета по 
практической работе. 

1  - 2 

35, 
36 

Тема 6 
Осуществление 
закупок 

Лекция, пре-
зентация 

Способы определения поставщика 
(подрядчика, исполнителя):общая ха-
рактеристика способов выбора 

2 Анализ и оценка функций 
разных комиссий, презента-
ция 

1 2 - 4 

37, 
38 

Задание на опре-
деление постав-
щика при закупке 
государственным 
предприятием 
разными способа-
ми 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 6 

Задание на определение поставщика 
при закупке государственным предпри-
ятием разными способами 

2 Оформление отчета по 
практической работе. 
Подготовка к устному 
опросу. 

1  - 2 

39, 
40 

Антидемпинговые 
меры при проведе-
нии конкурсов и 
аукционов 

Лекция -
презентация 

Антидемпинговые меры при проведении 
конкурсов и аукционов  

2 Проработка конспектов 
лекций. Провести анализ 
антидемпинговых мер при 
проведении конкурсов и аук-
ционов 

1 2 - 2 

41, 
42 

Индивидуальные 
задания на описа-
ние объекта заку-
пок 

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 7 

Индивидуальные задания на описание 
объекта закупок 

2 Оформление отчета по 
практической работе. 
 

1  1 2 

43, 
44 

Порядок проведе-
ния запросов ко-
тировок, запросов 
предложений 

Лекция -
презентация 

Порядок проведения запросов котиро-
вок, запросов предложений 

2 Используя индивидуальные 
задания составить план 
закупок и определить 
начальную (максимальную) 
цену закупок 

1 2 - 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
45, 
46 

Осуществление 
закупки у един-
ственного по-
ставщика (под-
рядчика, исполни-
теля) 

Лекция -
презентация 

Осуществление закупки у единственно-
го поставщика (подрядчика, исполни-
теля) 

2 Индивидуальные задания  на 
закупку имущества у един-
ственного поставщика 
(подрядчика, исполнителя) 

1 2 - 4 

47, 
48 

Особенности за-
купок, осуществ-
ляемых бюджет-
ными, автоном-
ными учреждени-
ями, государ-
ственными, муни-
ципальными уни-
тарными пред-
приятиями и ины-
ми юридическими 
лицами 

Лекция -
презентация 

Особенности закупок, осуществляемых 
бюджетными, автономными учрежде-
ниями, государственными, муниципаль-
ными унитарными предприятиями и 
иными юридическими лицами 

2 Индивидуальные задания на 
закупку имущества с учё-
том особенностей бюд-
жетных организаций 

1 2 - 2 

49, 
50 

Тема 7 
Государственные 
муниципальные 
контракты 

Лекция -
презентация 

Понятие государственного (муници-
пального) контракта 

2 
 

Подготовить конспект на 
тему «Допустимые случаи 
изменения условий государ-
ственного или муниципаль-
ного контракта. Изменение 
цены контракта» 

1 
 

 

2 - 2 

51, 
52 

Деловая игра по 
защите состав-
ленных контрак-
тов государ-
ственных органи-
заций на закупку 
имущества необ-
ходимого органи-

Практическая 
подготовка в 
виде практиче-
ской работы 8 

Деловая игра по защите составленных 
контрактов государственных органи-
заций на закупку имущества необходи-
мого организации 

2 Оформление отчета по 
практической работе. 
 

1  - 2 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
зации 

53, 
54 

Мониторинг заку-
пок и аудит в 
сфере закупок. 
Контроль в сфере 
закупок 

Лекция -
презентация 

Мониторинг закупок и аудит в сфере 
закупок. Контроль в сфере закупок 

2 Подготовить сообщение о 
порядке составления отчё-
та об исполнении контрак-
та 

1 2 - 5 

55, 
56 

Риски в сфере за-
купок. Управление 
рисками в сфере 
закупок. 

Лекция -
презентация 

Риски в сфере закупок. Управление рис-
ками в сфере закупок. 

2 Проработка конспектов 
лекций. 

1 2 -  

Итого за 4 семестр по МДК 01.04 по очной форме и по заочной форме:   84   9 75 
из них: теоретических занятий  40   6  

практических занятий  6   1  
практической подготовки в виде практических занятий  10   2  

Итого  по ПМ 01:  334  166     
из них: теоретических занятий 186      

практических занятий 128      
курсовая работа  20      

Учебная практика 144           
Виды работ:              
Выполнение конспекта-схемы на тему: «Сущность предпринимательства» (понятие предприни-
мательства, признаки, функции, формы предпринимательской деятельности); 
Ответить на вопросы тестов, обработать результаты и сделать выводы (написать эссе на тему: 
«Могу ли я стать предпринимателем» 
Выполнение конспекта- схемы на тему: «Порядок регистрации ИП без образования юридическо-
го лица» (суть государственной регистрации ИП, порядок регистрации, необходимые документы 
для регистрации в качестве ИП без образования юридического лица); 
Выполнение расчета затрат необходимых для регистрации ИП;. 
Оформление пакета документов для регистрации физического лица в качестве ИП без образова-
ния юридического лица. 
Выполнение краткого конспекта на тему: «Государственная регистрация юридических лиц» (суть 
гос. регистрации юридических лиц, необходимые документы для регистрации юридических 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
лиц); Составление схемы гос. регистрации юридических лиц; выполнение расчета затрат необхо-
димых для регистрации юридических лиц 
Оформление пакета документов для гос. регистрации юридических лиц (заявление, решение о 
создании предприятия, Устав, приказ о назначении директора предприятия). 
Создание предприятия розничной торговли: 
Составление резюме предприятия (название предприятия, организационно-правовая форма, 
Уставный капитал, миссия, цели предприятия, определение типизации и специализации магази-
на); 
Разработка вывески для магазина. 
Определение площади торгового зала и предложить свой вариант планировки его (начертить 
схему торгового зала); 
Определение потребности в торгово-технологическом оборудовании (составление таблицы с 
перечнем необходимого оборудования с приложением фото данного оборудования) 
Ознакомление с порядком регистрации ККМ (оформление пакета документов для регистрации 
ККМ); 
Расчет коэффициентов, характеризующих эффективность использования площади торгового 
зала; 
 Разработка ассортиментного перечня товаров для магазина 
Разработка схемы торгово-технологического процесса в магазине, разработка алгоритма приемки 
товара; 
Оформление полного пакета документов по приемки товара по количеству и качеству, составле-
ние претензии поставщику о недовложении, с расчетом штрафных санкций; 
 Составление схемы операций подготовки к продаже товаров с учетом особенностей товара 
Оформление витрины в магазине (фото), с учетом принципов мерчендайзинга (анализ оформле-
ния витрин в магазинах города); 
Изучение Правил торговли с учетом профиля и специализации Вашего предприятия торгового 
предприятия; 
Разработка штатного расписания для предприятия; 
Разработка организационной структуры предприятия. 
Разработка должностных инструкции для работников предприятия. Оформление договора о ма-
териальной ответственности. 
Составление базы данных о поставщиках, с указанием поставляемого ассортимента, адреса, кон-
тактной информации ( не менее 10); 
Выбор поставщика (расчет рейтинга) 
составление списка  основных конкурентов. Проведение SWOT- анализа; 
Составление договора поставки в соответствии установленным нормативным требованиям 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
Составление приложений к договору: Приложение 1 Спецификация; Приложение 2 Протокол 
согласования цен; Приложение 3 Протокол разногласий. 
Составление оферты (предложения заключить договор), в соответствии установленным норма-
тивным требованиям; 
Составление  акцепта (согласия заключить договор), в соответствии установленным норматив-
ным требованиям. 
Разработка фирменного бланка для своего предприятия. 
Разработка рекламных продуктов ( каталогов, проспектов, буклетов и.т.д.) для своего предприя-
тия 
МДК 01.04 Обеспечение закупок для государственных, муниципальных и корпо-
ративных нужд  
1. На территории выбранного субъекта РФ на сайте www.bus.gov.ru найти информацию о госу-
дарственном (муниципальном) учреждении образования, здравоохранения или социального об-
служивания. Изучить его основные документы, представленные на сайте, а также региональные 
документы, регулирующие деятельность учреждений в данной сфере, а также порядок их финан-
сового обеспечения из региональных (местных) бюджетов. Выбор учреждения обуславливается 
представленными на сайте документами. При выборе для анализа казенного учреждения, студент 
должен проанализировать исполнение бюджетной сметы казенным учреждением и составить 
заключение по результатам анализа. При выборе для анализа бюджетного или автономного 
учреждения, студент должен проанализировать исполнение показателей по поступлениям и вы-
платам плана финансово-хозяйственной деятельности бюджетного или автономного учреждения, 
и составить заключение по результатам анализа. 
2. Проанализировать состав и структуру расходов регионального бюджета на предоставление 
государственных и муниципальных услуг в той отрасли социально-культурной сферы, к которой 
относится выбранное учреждение. Анализ провести за три года: текущий финансовый год (по 
закону о бюджете) и в динамике за два предыдущих года (по отчету об исполнении бюджета), 
написать заключение по результатам анализа. 
3. Ознакомиться с реестром государственных контрактов, реализуемых на территории соответ-
ствующего субъекта Российской Федерации. 
4. Изучить организационно-правовые основы государственных закупок субъекта Российской 
Федерации и муниципальных закупок, осуществляемых на территории выбранного субъекта 
Российской Федерации.  
5. Органы контроля процесса государственных (муниципальных) закупок в выбранном субъекте 
Российской Федерации. 
6. Проанализировать полномочия региональных органов исполнительной власти в сфере закупок. 
7. Изучить законы субъекта Российской Федерации об исполнении бюджета на очередной фи-
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 

очной 
форме 
обуче-

ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 

Уро
вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
нансовый год и плановый период в части осуществления закупочных процедур региональными 
заказчиками и определения их эффективности. 
8. Осуществить закупку с выполнением определенной последовательности действий, которая в 
общем включает следующие укрупненные этапы: 
· формирование заказа на закупку; 
· проведение закупки; 
· контроль за выполнением заключенных контрактов. 
8.1 Сформировать заказ на закупку в следующей последовательности: 
8.1.1 формирование первоначального перечня закупаемых товаров, работ или услуг заказываю-
щими подразделениями государственного или муниципального заказчика; 
8.1.2 согласование проекта заказа с вышестоящими контролирующими и финансирующими ор-
ганами государственного или муниципального заказчика, консолидация заказов на однотипную 
продукцию, 
8.1.3 изменение номенклатуры или объемов закупаемой продукции; 
8.1.4 утверждение заказа на поставку товаров, выполнение работ, оказание услуг. 
8.2 После утверждения заказа на поставку продукции следует этап 2 (проведение закупки), кото-
рый, как было показано выше, в основном осуществляется через проведение открытого конкурса. 
Провести открытый конкурс по следующим этапам: 
8.2.1 проведение подготовительной работы перед проведением конкурса: уточнение и доработка 
заказа на поставку товаров (выполнение работ, оказание услуг), определение организатора кон-
курса; 
8.2.2 разработка распорядительной и прочей документации, разработка конкурсной документа-
ции и извещения о проведении конкурса; 
8.2.3 публикация в печатных средствах массовой информации извещения о проведении открыто-
го конкурса; 
8.2.4 предоставление поставщикам по их запросам (в ряде случаев — после внесения соответ-
ствующей платы) конкурсной документации; 
8.2.5 подготовка поставщиками своих предложений — конкурсных заявок; 
8.2.6 подача поставщиками и прием организатором конкурса конкурсных заявок (срок окончания 
приема заявок при проведении закупок для федеральных государственных нужд не может быть 
менее 45 дней со дня публикации извещения, в практике субъектов Российской Федерации 
обычно 30 дней); 
8.2.7 публичная процедура вскрытия конкурсных заявок и оглашения их сути, по ходу процеду-
ры ведется протокол; 
8.2.8 оценка конкурсных заявок на предмет их соответствия требованиям конкурсной докумен-
тации, соответствия поставщиков требованиям правоспособности и квалификации, соответствия 
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№ 
уро-
ка 

Наименование 
темы урока 

Вид занятия Содержание учебного материала Объем 
часов на 
урок при 
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форме 
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ния 

Самостоятельная внеауди-
торная работа при изучении 
темы при очной форме обу-

чения 

Объем часов 
на самостоя-
тельную вне-
аудиторную 
работу при 

очной форме 
обучения 
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вень 
усво
ения 

Объем ча-
сов на урок 
при заоч-

ной форме 
обучения 

Объем ча-
сов на са-
мостоя-
тельную 

работу при 
заочной 
форме 

обучения 
технической стороны предложения требованиям заказчика, определения наиболее предпочти-
тельной с коммерческой точки зрения конкурсной заявки; 
8.2.9 подведение итогов конкурса на заседании конкурсной комиссии, подписание протокола о 
результатах конкурса; 
8.2.10 подготовка и подписание государственного (муниципального) контракта с выигравшим 
конкурс поставщиком (не позднее 20 дней со дня подведения итогов конкурса); 
8.2.11. подготовка отчетности о результатах конкурса (1—2 недели). 
По результатам этапа закупки подготовить контракт, в ходе исполнения которого будет обеспе-
чиваться: 
·- контроль за своевременностью, комплектностью поставок (выполнения работ, оказания услуг); 
·- контроль качества поставляемых товаров (работ, услуг); 
·- контроль своевременности оплаты товаров (работ, услуг); 
·- рекламационная работа; подготовка отчетности. 
 
Ввод сведений об организации, ее сотрудниках, заполнение справочников, администрирование.   
Внесение в программу основных контрагентов (поставщики, покупатели), заполнение номенкла-
туры групп товаров, установка цен, формирование прайс-листов, ценников.    
Оформление заказов покупателей. Реализация товара. Контроль движения товара со склада 
Оформление заказов поставщикам. Принятие и оприходование товара на склад. 
Реализация продукции за наличный и безналичный расчет. 
Финансовые операции и отчёты. 
Управление маркетингом. 

Итого по ПМ с учетом практики 644           
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4 УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ  ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ 
 
4.1 Требования к минимальному материально-техническому обеспечению 
Реализация профессионального модуля предполагает наличие учебного каби-

нета «Организация коммерческой деятельности и логистики» и лаборатории «Тех-
ническое оснащение торговых организаций и охраны труда.  

Оборудование учебного кабинета и рабочих мест кабинета «Организация 
коммерческой деятельности и логистики»: 

1. Ученические столы; 
2. Стулья ученические; 
3. Классная доска; 
4. Стол для компьютера; 
5. Настенные стенды. 
Технические средства обучения:  
1. слайд-проектор; 
2. компьютер; 
3. проекционный экран.  
Оборудование лаборатории «Техническое оснащение торговых организа-

ций и охраны труда: 
1.Ученические столы; 
2.Стулья ученические; 
Технические средства обучения лаборатории: 
1. Автоматизированное рабочее место кассира (сканер, принтер, клавиатура, 

программное обеспечение); 
2. Штрих LIGHT АСПД; 
3. Аппарат упаковочный; 
4. ЧПМ «Орион 100»; 
5. Весы механические РН 6Ц; 
6. Весы электронные; 
7. Нитрат-тестер СоЭкс; 
8. CASSW-1 два дисплея (весы); 
9. Денежный ящик; 
10. Овоскоп; 
11. Прибор Журавлева. 
Реализация профессионального модуля предполагает обязательную производ-

ственную практику. 
4.2 Информационное обеспечение обучения 
Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополни-

тельной литературы. 
1. Конституция Российской Федерации Актуальная редакция Конституции 

от 21.07.2014 с изменениями, вступившими в силу с 21.07.2020 
2. ГК РФ Гражданский кодекс РФ принят 30.11.1994 в ред. 26.06.2020 
3. НК РФ Налоговый кодекс РФ принят 31.07.1998 в ред. 17.02.2021 
4. ТК РФ Трудовой кодекс РФ в ред. 09.03.2021 

http://kodeks.systecs.ru/gk_rf/
http://kodeks.systecs.ru/gk_rf/
http://kodeks.systecs.ru/nk_rf/
http://kodeks.systecs.ru/nk_rf/
http://kodeks.systecs.ru/tk_rf/
http://kodeks.systecs.ru/tk_rf/
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5. ТМК ТС Таможенный кодекс Таможенного союза принят 27.11.2009 в 
ред. 20.02.2018 

6. Кодекс этики профессиональных бухгалтеров. Международные стандар-
ты аудита. 2001. М.: МЦРСУБУ, 2002. 

7. ФЗ РФ 395-1 О банках и банковской деятельности принят 02.12.1990 в 
ред. 26.07.2017 

8. 402-ФЗ О бухгалтерском учёте принят 06.12.2011 в ред. 26.07.2019 
9. 173-ФЗ О валютном регулировании и валютном контроле принят 

10.12.2003 в ред. 18.07.2017 
10. Федеральный закон "О контрактной системе в сфере закупок товаров, 

работ, услуг для обеспечения государственных и муниципальных нужд" от 
05.04.2013 с изм. и доп., вступ. в силу с 01.04.2021. 

11. Федеральный закон "О закупках товаров, работ, услуг отдельными ви-
дами юридических лиц" от 18.07.2011 N 223-ФЗ Редакция от. 05.04.2021. 

12. Федеральный закон №209-ФЗ от 24.07.2007"О развитии малого и сред-
него предпринимательства в Российской Федерации" Актуальная редакция закона 
209-ФЗ от 26.07.2017 с изменениями, вступившими в силу с 06.08.2017 

 
Основные источники: 
1. Иванов Г.Г. Организация коммерческой деятельности (1-е изд.) [Текст]: 

учеб. пособие для студ. учреждений сред. проф. образования / Г. Г. Иванов. — 4 е 
изд., стер. — М. : Издательский центр «Академия», 2015. — 272 с.; 

2. Памбухчиянц, О. В. Организация коммерческой деятельности : учебник 
для образовательных учреждений CПО / О. В. Памбухчиянц. — Москва : Дашков и 
К, 2018. — 272 c. — ISBN 978-5-394-02186-2. — Текст : электронный // Электронно-
библиотечная система IPR BOOKS : [сайт]. — URL: 
http://www.iprbookshop.ru/85206.html (дата обращения: 13.05.2021). — Режим досту-
па: для авторизир. пользователей 

3. Памбухчиянц О. В. Организация коммерческой деятельности. Учебник 
для ссузов. - М.: ИТК «Дашков и К», 2012 г. 

4. Минько, Э. В. Организация коммерческой деятельности промышленного 
предприятия : учебное пособие / Э. В. Минько, А. Э. Минько. — Саратов : Ай Пи Эр 
Медиа, 2017. — 404 c. — ISBN 978-5-4486-0021-0. — Текст : электронный // Элек-
тронно-библиотечная система IPR BOOKS : [сайт]. — URL: 
http://www.iprbookshop.ru/74228.html (дата обращения: 13.05.2021). — Режим досту-
па: для авторизир. пользователей 

5. Панкратов Ф. Г., Солдатова Н. Ф. Коммерческая деятельность: Учебник, 
12-е изд., перераб. и доп. - М.: ИТК «Дашков и К», 2014 

6. Баринов В. А. Внешнеэкономическая деятельность: Учебник - 2-е изд., 
испр. - ("Профессиональное образование") - М.: Инфра-М, 2019 

7. Каплина С.А. Технология торговли. Учебное пособие. – Ростов н/Д: Фе-
никс,2019. 

8. Кащенко В.Ф. Торговое оборудование. Учебное пособие. - М.:Альфа-М, 
2016 

http://kodeks.systecs.ru/tk_ts/
http://kodeks.systecs.ru/tk_ts/
http://kodeks.systecs.ru/zakon/fz-395-1/
http://kodeks.systecs.ru/zakon/fz-395-1/
http://kodeks.systecs.ru/zakon/fz-402/
http://kodeks.systecs.ru/zakon/fz-402/
http://kodeks.systecs.ru/zakon/fz-173_10-12-2003/
http://kodeks.systecs.ru/zakon/fz-173_10-12-2003/
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9. Девисилов В. А. Охрана труда: Учебник - 5-е изд., перераб. и доп. - 
("Профессиональное образование"). - М.: Форум, 2016 

10. Дубровин, И.А. Поведение потребителей: учебное пособие для студ. ву-
зов по направлению «Экономика» и эконом. спец.; рек. УМО / И. А.Дубровин. - 4-е 
изд. - М.: Дашков и К, 2012. - 312 с. - ISBN 978-5-394-01475-8. 

11. Жданова, Т.С. Технологии продаж [Электронный ресурс]: учебное посо-
бие/ Жданова Т.С.— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков и К, АйПи Эр Ме-
диа, 2014.— 184 c.ISBN: 978-5-394-02197-8 

12. Измайлова, М.А. Психология рекламной деятельности: учебник для 
студ. вузов по спец. "Реклама"; рек. МОН РФ / М.А. Измайлова. - 3-е изд.(Гриф).- 
М.: Дашков и К, 2012. - 444 с. - ISBN 978-5-394-00947-1. 

13. Кузнецов, И.Н. Управление продажами [Электронный ресурс]: учебное 
пособие/ Кузнецов И.Н.— Электрон. текстовые данные.— М. Дашков и К, 2012.— 
492 c.ISBN: 978-5-394-01593-9 

14. Хапенков, В.Н. Рекламная деятельность в торговле [Электронный ре-
сурс]: учебник. / В.Н. Хапенков, Г.Г. Иванов, Д.В. Федюнин. - М.: ИД ФОРУМ: 
НИЦ Инфра-М, 2013. - 368 с. - ISBN 978-5-8199-0533 

15. Арустамов Э.А. Оборудование предприятий торговли. Учебное пособие. 
– Москва: «Дашков и К»,2017 

16. Евневич, М. Мерчандайзинг невидимый, но полезный. [Электронный 
ресурс]. Режим доступа: 
http://www.marketing.spb.ru/libmm/btl/invisible_merchandising.htm 

17. Мерчадайзинг./Сайт по теории и практике маркетинга. Раздел мер-
чандайзинг. [Электронный ресурс]. Режим доступа: 
http://www.4p.ru/main/theory/merchandising/   

18. Мерчандайзинг – прогулка по магазину по всем правилам. 
/[Электронный ресурс]. Режим доступа: http://reklamist.com.ua/merchendayzing-
progulka-po-magazinu-p-821/ 

19. Мерчандайзинг. /Википедия - свободная энциклопедия. [Электронный 
ресурс]. Режим доступа. http://ru.wikipedia.org/wiki 

20. Реклама и мерчандайзинг./ [Электронный ресурс]. Режим доступа: 
http://www.advesti.ru/publish/merch/ 
 

21. Федорова И.Ю., Фрыгин А.В., Седова М.В., Прокофьев М.Н. Государ-
ственные и муниципальные как инструмент повышения эффективности расходов 
бюджетов. Дашков и К, 2021, 243 с. 

22. Володина Н. М. Учебное пособие по Закону №44 – ФЗ от 01.07.2020 г. 
ЛитРес: Самиздат, 2020 г., 170 с. 

23. Кутюкова А. И. ГОСЗАКУПКИ. Практическое пособие по осуществлению 
закупок для государственных муниципальных нужд. Издательские решения, 2019 г. 

Дополнительная литература 
21. Парфентьева Т.Р. Оборудование торговых предприятий. Учебник. – 

Москва: Издательский центр «Академия» ,2012. 
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22. Парамонова Т.Н., Мерчандайзинг. [Текст]: Учебное пособие, 
/Т.Н.Парамонова – М.: Кнорус, 2011. – 144с. 

23. Сысоева С.,Мерчандайзинг. Курс управления ассортиментом в рознице.  
[Текст]: Учебное пособие  /С.Сысоева – С-П.: Питер, 2011. – 256с. 

24. Гришин В.Н., Панфилова Е.Е. Информационные технологии в профес-
сиональной деятельности: учебник. – М.: ИД «ФОРУМ»: ИНФРА-М, 2007. – 416 с.: 
- ил. – (Профессиональное образование). 

25. Селищев Н. 1С: Предприятие 8.2. Управление торговлей. – СПб: Питер, 
2011 – 398 с.  

26. Максимов Н.В., Партыка Т.Л., Попов И.И. Современные информацион-
ные технологии: учеб.пособие. – М.: ФОРУМ, 2008. – 512 с.: ил. 

27. .Котин М. 1С: Предприятие 8.2. Управление небольшой фирмой. – СПб: 
Питер, 2011 – 320 с. 

28. Дубровин, И.А. Маркетинговые исследования: учебное пособие./ И.А. 
Дубровин. - М.: Дашков и К, 2008. - 276 с. - ISBN 978-5-91131-309-8. 

29. Овчинникова, Н.Н. Рекламное дело: курс лекций. / Н.Н. Овчинникова. - 
М.: ЭКСМО, 2010. - 336 с. - ISBN 978-5-699-40887-0 
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31. «О защите прав потребителей» от 7 февраля 1992 г. № 2300-1 (в редак-
ции Федерального закона от 17 декабря 1999 г., ФЗ-212, с измен, и доп. 2000, 2002, 
2004, 2005, 2007, 2009 гг.). 

32. Об основах государственного регулирования торговой деятельности в 
Российской Федерации» от 28 декабря 2009 г., ФЗ-№ 381. 

33. О размещении заказов на поставки товаров, выполнение работ, оказания 
услуг для государственных и муниципальных нужд» от 21. 07. 2005г., ФЗ-№ 94 (с 
изм. и допол. от 2005, 2007, 2008, 2009, 2010гг. ). 

34. .ФЗ "О санитарно-эпидемиологическом благополучии населения" № 52- 
ФЗ от 30. 03. 1999 (с измен, от 2001, 2003, 2005, 2006, 2007, 2008гг. ) 

35. ФЗ "О пожарной безопасности" № 69-ФЗ от 21. 12. 94 (с измен, от 1995, 
1996, 1998, 2000-2010гг.) 

36. .ФЗ «О применении контрольно-кассовой техники при осуществлении 
наличных денежных расчетов и (или) расчетов с использованием платежных карт», 
№ 54-ФЗ от 22. 05. 2003 (с измен, от 3 июня, 17 июля 2009 г., 27 июля 2010 г. ) 

37. «О защите прав юридических лиц и индивидуальных предпринимателей 
при осуществлении государственного контроля (надзора) и муниципального кон-
троля от 26 декабря 2008 г., ФЗ-№ 294 (с изм. от 2009г. ). 

38. Об акционерных обществах» от 26 декабря 1995 г., ФЗ- № 208 (с изме-
нениями от 13 июня 1996 г., 24 мая 1999 г., 7 августа 2001 г., 21 марта, 31 октября 
2002 г., 27 февраля 2003 г., 24 февраля, 6 апреля, 2, 29 декабря 2004 г., 31 декабря 
2005 г., 5 января, 27 июля, 18 декабря 2006 г., 5 февраля, 24 июля 2007 г., 1 декабря 
2007г., 29 апреля, 30 декабря 2008 г., 7 мая, 3 июня 2009 г.) 
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39. «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Фе-
дерации» от 24 июля 2007 г., ФЗ- №209 (в ред. Федеральных законов от 18.10. 2007 
N 230-ФЗ, от 22. 07. 2008 N 159-ФЗ) 

40. «О внесении изменений в отдельные законодательные акты Российской 
Федерации в части формирования благоприятных налоговых условий для финанси-
рования инновационной деятельности» от 19 июля 2007 г. 

41. «О техническом регулировании» от 27 декабря 2002 г., ФЗ- № 184 (с 
изм. от 2005, 2007-2010гг.) 

42. .«О защите конкуренции» от 26 июля 2006 г., ФЗ-№ 135 (с изм. 18 июля 
2009 г. ). 

43. «Технический регламент о требованиях пожарной безопасности» № 123 
от 22. 07. 2008 

44. Постановление Правительства Российской Федерации от 19 августа 1996 
г. N 987 «О мерах по ужесточению порядка торговли алкогольной продукцией» (в 
ред. Постановлений Правительства РФ от 16. 11. 1996 N 1364, от 14. 07. 1997 N 867, 
от 13. 10. 1999 N 1150, от 02. 11. 2000 N 840) 

45. «Об утверждении Правил продажи по образцам» от 21 июля 1997 г. № 
918 (с изм. и доп. от 02. 10. 1999 № 1104 и 07. 12. 2000 № 929); 

46. Об утверждении Правил продажи отдельных видов товаров, перечня то-
варов длительного пользования, на которые не распространяется требование поку-
пателя о безвозмездном предоставлении ему на период ремонта или замены анало-
гичного товара, и перечня непродовольственных товаров надлежащего качества, не 
подлежащих возврату или обмену на аналогичный товар других размера, формы, га-
барита, фасона, расцветки или комплектации" от 19 января 1998 г. № 55 (в ред. По-
становлений Правительства РФ от 20. 10. 1998 N 1222, от 02. 10. 1999 N 1104, от 06. 
02. 2002 N 81 (ред. 23. 05. 2006), от 12. 07. 2003 N 421, от 01. 02. 2005 N 49, от 08. 02. 
2006 N 80, от 27. 03. 2007 № 185, от 27. 01. 2009); 

47. Инструкция о порядке приемки продукции производственно- техниче-
ского назначения и товаров народного потребления по количеству. Утв. Постанов-
лением Государственного арбитража приСоветеМинистров СССР от 15. 06. 65г № 
П-6 

48. Инструкция о порядке приемки продукции производственно- техниче-
ского назначения и товаров народного потребления по качеству (с дополнениями и 
изменениями, снесенными постановлениями Госарбитража СССР от 29. 12. 73г. № 
81 и от 14. 11. 74г8 № 98. ) Утв. Постановлением Госарбитража приСовета Мини-
стров СССР от 25. 04. 66г. № П-7 

 
Перечень программного обеспечения 
Microsoft Windows 
Microsoft Office 
7-Zip 
AcrobatReader 
Перечень информационных справочных систем 
Информационно-правовой портал «Гарант» (http://garant.ru) 
«КонсультантПлюс» (http://consultant.ru) 
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4.3 Общие требования к организации образовательного процесса 
Учебная практика по профессиональному модулю организуется и проводится 

на базе образовательной организации. 
Изучению данного профессионального модуля должно предшествовать изуче-

ние дисциплин: «Экономика организации», «Бухгалтерский учет», «Статистика», 
«Менеджмент», «Документационное обеспечение управления», «Правовое обеспе-
чение профессиональной деятельности. 

4.4 Кадровое обеспечение образовательного процесса 
Требования к квалификации педагогических кадров, обеспечивающих обучение 

по междисциплинарному курсу (курсам).  
Реализация профессионального модуля обеспечивается педагогическими 

кадрами, имеющими высшее образование, соответствующее профилю модуля и 
опыт деятельности в организациях соответствующей профессиональной сферы. 
Преподаватели должны проходить стажировку в профильных организациях не реже 1 
раза в 3 года. 

Требования к квалификации педагогических кадров, осуществляющих руковод-
ство практикой. 

Педагогический состав: дипломированные специалисты – преподаватели меж-
дисциплинарных курсов и общепрофессиональных дисциплин. Опыт деятельности в 
организациях соответствующей профессиональной сферы является обязательным. 
Мастера: наличие 5–6 квалификационного разряда с обязательной стажировкой в 
профильных организациях не реже 1-го раза в 3 года. Опыт деятельности в органи-
зациях соответствующей профессиональной сферы является обязательным. 
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5.КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ 
ПРОФЕССИОНАЛЬНОГО МОДУЛЯ   

 
Результаты  
(освоенные профессиональные 
компетенции) 

Основные показатели оценки 
результата 

Формы и методы контроля и 
оценки  

ПК 1.1. Участвовать в установ-
лении контактов с деловыми 
партнерами, заключать догово-
ра и контролировать их выпол-
нение, предъявлять претензии и 
санкции. 

- составление проекта дого-
вора поставки, специфика-
ции к нему и других прило-
жений к договору, в соответ-
ствии с нормативно-
правовыми актами. 
-проведение переговоров по 
заключению договора; 
- предъявление претензии 
поставщику за недопоставку 
товаров и расчет штрафных 
санкций.  

Оценка в результате наблюде-
ния за действиями обучающе-
гося во время практических 
работ, деловых игр, эксперт-
ная оценка отчетов по резуль-
татам учебной практики обу-
чающихся. 
Проверка самостоятельной 
работы 

ПК 1.2. На своем участке рабо-
ты управлять товарными запа-
сами и потоками, организовы-
вать работу: на складе, разме-
щать товарные запасы на хра-
нение 

- проведение расчетов по 
определению норматива то-
варных запасов, их оборачи-
ваемости; 
- соблюдение технологии 
хранения товаров на складах, 
применение способов хране-
ния. 

Оценка в результате наблюде-
ния за действиями обучающе-
гося во время выполнения 
практических заданий. 
Экспертная оценка отчетов по 
результатам учебной практики 
обучающихся. 
Проверка самостоятельной 
работы 

ПК 1.3. Принимать товары по 
количеству и качеству 

- осуществление приемки 
товара по количеству, в со-
ответствии с инструкциями 
по приемке товара П-6 и П-7, 
оформление полного пакета 
документов по приемки.  

Оценка результатов практиче-
ских работ. 
Экспертная оценка отчетов по 
результатам учебной практики 
обучающихся. 
Проверка самостоятельной 
работы 

ПК 1.4. Идентифицировать вид, 
класс и тип организаций роз-
ничной и оптовой торговли 

-точность определения  вида, 
класса и типа организаций 
розничной и оптовой торгов-
ли. 

Экспертная оценка на практи-
ческом  экзамене.  
Оценка  в результате наблю-
дения за действиями обучаю-
щегося во время практической 
работы. 
Оценка курсовых работ 

ПК 1.5. Оказывать основные и 
дополнительные услуги опто-
вой и розничной торговли 

- оказание услуг розничной 
торговли с соблюдением 
Правил торговли, действую-
щего законодательства сани-
тарно-эпидемиологических 
требований к организациям 
розничной торговли. 

Экспертная оценка отчетов по 
результатам практики обуча-
ющихся 
Проверка самостоятельной 
работы 

ПК 1.6. Участвовать в работе по 
подготовке организации к доб-
ровольной сертификации услуг. 

-оформление полного пакета 
документов для доброволь-
ной сертификации услуг в 

 Оценка результатов практи-
ческих работ. Экспертная 
оценка отчетов по результатам 



 

73 
 

соответствии нормативно-
правовыми актами. 

учебной  практики обучающих 

ПК 1.7.Применять в коммерче-
ской деятельности методы, 
средства и приемы менеджмен-
та, делового и управленческого 
общения. 

-анализ  применяемых на 
конкретном предприятии,  
методов менеджмента; 
-проведение производствен-
ного совещания 

Экспертная оценка отчетов по 
результатам Учебной практи-
ки обучающихся. 
Оценка в результате наблюде-
ния за деятельностью обуча-
ющихся во время проведения 
деловых игр. 

П.К.1.8 Использовать основные 
методы и приемы статистики 
для решения практических за-
дач коммерческой деятельно-
сти, определять статистические 
величины, показатели вариации 
и индексы. 

-проведение расчетов стати-
стических показателей 
(среднеарифметической, 
средневзвешенной и др. ) 

Оценка правильности выпол-
нения заданий и решения си-
туационных задач. 
Проверка самостоятельной 
работы 

П.К.1.9. Применять логистиче-
ские системы, а также приемы и 
методы закупочной и коммер-
ческой логистики, обеспечива-
ющие рациональное перемеще-
ние материальных потоков. 

- проведение расчетов по 
минимизации затрат, анализ 
полученных результатов и 
принятие решения по выбору 
одной из альтернатив, обес-
печивающей повышение эф-
фективности работы пред-
приятия. 

Оценка выполнения практиче-
ских и ситуационных заданий. 
Проверка самостоятельной 
работы 

П.1.10. 
Эксплуатировать торгово- тех-
нологическое оборудование. 

-эксплуатирование  торгово- 
технологического оборудо-
вания, в соответствии с пра-
вилами ТБ. 

Оценка в результате наблюде-
ния за работой студентов на 
торговом оборудовании 
Промежуточная аттестация в 
форме экзамена. 

ДПК 1.11 Умение применять 
основные экономические мето-
ды для управления государ-
ственным и муниципальным 
имуществом, принятия управ-
ленческих решений по бюдже-
тированию и структуре госу-
дарственных (муниципальных) 
активов 

- работа с участниками за-
купок товаров, работ, услуг 
для обеспечения государ-
ственных и муниципальных 
нужд; 
организация закупок това-
ров, работ, услуг для обеспе-
чения государственных и му-
ниципальных нужд; 
применение правовой базы, 
регламентирующей вопросы 
закупок товаров, работ, 
услуг для обеспечения госу-
дарственных и муниципаль-
ных нужд 

Экспертная оценка отчетов 
по результатам практических 
работ обучающихся. 

ДПК 1.12 Способность свобод-
но ориентироваться в правовой 
системе России и правильно 
применять нормы права в про-
цессе осуществления государ-
ственных закупок 

Защита контрактов 

 
Формы и методы контроля и оценки результатов обучения должны позволять 

проверять у обучающихся не только сформированность профессиональных компе-
тенций, но и развитие общих компетенций и обеспечивающих их умений. 
Результаты 
(освоенные общие компе-

Основные показатели оценки 
результата 

Формы и методы контроля и 
оценки 
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тенции) 
ОК 1. Понимать сущность 
и социальную значимость 
своей будущей профессии, 
проявлять к ней устойчи-
вый интерес 
 

 проявление интереса к буду-
щей профессии; 
объяснение социальной значи-
мости профессии менеджера по 
продажам; 
-стремление к освоению про-
фессиональных компетенций, 
знаний и умений (участие в 
предметных конкурсах, олим-
пиадах). 

-анализ результатов наблюдений 
за деятельностью студента в 
процессе освоения программы 
профессионального модуля; 
-активное участие в учебных, об-
разовательных, воспитательных 
мероприятиях в рамках профес-
сии;  
-достижение высоких результа-
тов, стабильность результатов, 
портфолио достижений. 

ОК 2. Организовывать 
собственную деятель-
ность, выбирать типовые 
методы и способы выпол-
нения профессиональных 
задач, оценивать их эф-
фективность и качество 
 

-организация собственной дея-
тельности в соответствии с по-
ставленной целью;  
-определение и выбор способов 
(технологии) решения задачи в 
соответствии с заданными 
условиями и имеющимися ре-
сурсами; 
 

-анализ результатов наблюдений 
за деятельностью студента в 
процессе освоения программы 
профессионального модуля; 
-  оценка за решение проблемно-
ситуационных задач на практи-
ческих занятиях; 
- устный и письменный экзамен; 
- положительные отзывы руково-
дителей производственной прак-
тики от предприятий-баз практи-
ки. 

ОК 3. Принимать решения 
в стандартных и нестан-
дартных ситуациях и 
нести за них ответствен-
ность 
 

определение и выбор способа 
разрешения проблемы в соот-
ветствии с заданными критери-
ями; 
проведение анализа ситуации 
по заданным критериям и опре-
деление рисков; 
-оценивание последствий при-
нятых решений 

-анализ результатов наблюдения 
за деятельностью студентов в 
малых группах при решении 
проблемных, нестандартных си-
туаций при постановке профес-
сиональной задачи.  
-тестирование, позволяющее 
оценить возможности индивида 
брать на себя ответственность 

ОК 4. Осуществлять поиск 
и использование инфор-
мации, необходимой для 
эффективного выполнения 
профессиональных задач, 
профессионального и лич-
ностного развития 
 

- нахождение, обобщение и ис-
пользование информации для 
эффективного выполнения 
профессиональных задач, про-
фессионального и личностного 
развития 

-проверка самостоятельной рабо-
ты обучающихся, связанной с 
поиском и составлением тезисов 
по найденному материалу. 
-экспертная оценка отчетов по 
результатам практических работ,  
учебной и производственной 
практик с точки зрения исполь-
зования информации. 
-анализ результатов наблюдения 
(по заданным показателям) за 
деятельностью студентов в про-
цессе выполнения ими учебно-
профессиональных заданий 

ОК 5. Использовать ин-
формационно-
коммуникационные техно-
логии в профессиональной 
деятельности 

-использование информацион-
но-коммуникационных техно-
логий в профессиональной дея-
тельности; 
-корректное использование ин-

-проверка самостоятельной ра-
боты обучающихся, связанной с 
поиском информации по опреде-
ленной теме; 
-интерпретация результатов 
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 формационных источников для 
анализа, оценки и извлечения 
информационных данных, необ-
ходимых для решения профес-
сиональных задач; 
-владение приёмами работы с 
компьютером, электронной 
почтой, Интернетом, актив-
ное применение информацион-
но-коммуникационных техно-
логий в профессиональной дея-
тельности. 

наблюдений за деятельностью 
студента в процессе освоения 
программы профессионального 
модуля; 
- выполнение, курсовой работы 
(проекта); 
 

ОК 6. Работать в коллек-
тиве и команде, эффек-
тивно общаться с колле-
гами, руководством, по-
требителями. 
 

- эффективное взаимодействие 
и общение с коллегами и руко-
водством; 
- положительные отзывы с про-
изводственной практики. 
 

-интерпретация результатов 
наблюдений за деятельностью 
студента в процессе освоения 
программы профессионального 
модуля; 
- участие в ролевых  (деловых) 
играх и тренингах; 
- выполнение заданий учебной и 
производственной практики. 

ОК 7. Самостоятельно 
определять задачи про-
фессионального и лич-
ностного развития, зани-
маться самообразованием, 
осознанно планировать 
повышение квалификации 
 

-владение механизмом целепо-
лагания, планирования, органи-
зации, анализа, рефлексии, са-
мооценки успешности соб-
ственной деятельности и кор-
рекции результатов в области 
образовательной деятельности; 
 

-интерпретация результатов 
наблюдений за деятельностью 
студента в процессе освоения 
программы профессионального 
модуля; 
- участие в ролевых (деловых) 
играх и тренингах; -выполнение 
рефератов, заданий для самосто-
ятельной работы, курсовой рабо-
ты (проекта); 
- выполнение исследовательской 
творческой работы; 
- выполнение заданий учебной и 
производственной практики 

ОК 12. Соблюдать дей-
ствующее законодатель-
ство и обязательные тре-
бования нормативных до-
кументов, а также требо-
вания стандартов, техни-
ческих условий. 

- cоблюдение действующего 
законодательства и обязатель-
ные требования нормативных 
документов, а также требова-
ния стандартов, технических 
условий 

Интерпретация результатов 
наблюдений за деятельностью 
студента в процессе освоения 
программы профессионального 
модуля 
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